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LỜI CẢM ƠN
Để có thể hoàn thành được khóa luận tốt nghiệp này, em xin gửi lời cảm ơn

chân thành đến các thầy cô giảng viên trường Đại học Kiến Trúc Đà Nẵng và các
Anh/chị ban lãnh đạo, toàn thể các nhân viên trong công ty đã tận tình giảng dạy và
tạo điều kiện cho em trong suốt quá trình học tập và nghiên cứu.

Lời đầu tiên em xin chân thành cảm ơn quý lãnh đạo công ty Cổ phần
Tiximax đã tạo điều kiện thuận lợi trong quá trình thực tập học hỏi tại công ty. Tiếp
là em xin gửi lời cảm ơn sâu sắc đến đến các Anh/Chị của phòng kế toán đã tạo cơ
hội cho em tiếp cận với các nghiệp vụ kế toán thực tế và cung cấp các thông tin kịp
thời, cần thiết để em hoàn thành bài báo cáo này thực tập này. Bản thân em rất biết
ơn vì đã học hỏi được rất nhiều kinh nghiệm trong nghề từ các Anh/chị. Từ đó giúp
bản thân em có thêm kinh nghiệm và ngày càng hoàn thiện hơn. Em cảm thấy rất
vui và trân quý cơ hội này

Đặc biệt, em xin gửi lời cảm ơn sâu sắc đến thầy Nguyễn Xuân Hiệp, người
đã trực tiếp hướng dẫn em nghiên cứu đề tài Kế toán bán hàng và xác định kết quả
hoạt động kinh doanh tại công ty Cổ phần Tiximax một cách rất nhiệt tình và tận
tâm. Thầy đã định hướng cách viết và cách làm bài khoa học. Nhờ những định
hướng của thầy mà em đã hoàn thành bài khóa luận của mình.

Mặc dù em đã cố gắng hết sức để hoàn thiện bài khóa luận, nhưng do sự hiểu
biết còn hạn chế, bài khóa luận chắc chắn không thể tránh khỏi những thiếu sót. Em
rất mong nhận được sự góp ý chân thành từ các thầy cô để bài khóa luận của em
được hoàn thiện hơn nữa.

Và lời cuối cùng, em xin kính chúc các Thầy/cô Trường Đại Học Kiến Trúc
Đà Nẵng luôn thành công trong sự nghiệp. Chúc quý công ty Cổ phần Tiximax sẽ
thành công hơn trong tương lai và công ty ngày càng phát đạt.

Một lần nữa em xin chân thành cảm ơn!

Sinh viên
Đặng Đoàn Bích Hồng



LỜI MỞ ĐẦU
Trong nền kinh tế thị trường cạnh tranh gay gắt như hiện nay, việc nâng cao

hiệu quả hoạt động sản xuất kinh doanh là yếu tố sống còn đối với mỗi doanh
nghiệp. Sự cạnh tranh gay gắt, biến động của thị trường, chính sách pháp luật và
yêu cầu ngày càng cao từ khách hàng đã đặt ra nhiều thách thức cho hoạt động sản
xuất – kinh doanh. Để tồn tại và phát triển bền vững, doanh nghiệp buộc phải không
ngừng nâng cao hiệu quả quản lý, đặc biệt là trong công tác quản trị tài chính và kế
toán.

Mục tiêu chung của tất cả các doanh nghiệp là tối đa hóa lợi nhuận, để đạt
được mục tiêu đó thì doanh thu bán hàng phải lớn hơn chỉ phí bỏ ra. Bên cạnh
những phương thức xúc tiến thương mại, thì doanh nghiệp còn phải nắm bắt các
thông tin chính xác từ bộ phận kế toán, để từ đó giúp các nhà quản trị có cái nhìn
đúng đắn về tình hình hoạt động của doanh nghiệp từ đó đưa ra quyết định quản lý
phù hợp nhằm nâng cao hiệu quả sản xuất kinh doanh. Với tầm quan trọng đó đòi
hỏi kế toán trong doanh nghiệp phải tập hợp, phản ánh, hạch toán chính xác, kịp
thời để cung cấp thông tin hữu ích cho việc ra quyết định. Vì vậy, việc tổ chức tốt
công tác kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh là điều cấp thiết, thiết yếu
trong quá trình phát triển của doanh nghiệp.

Nhận thức tầm quan trọng của vấn đề trên, với kiến thức được học tại trường,
để có thể hiểu biết sâu sắc hơn về phần hành này, trong quá trình thực tập tại Công
ty em đã tìm hiểu, nghiên cứu và đi đến chọn đề tài cho khóa luận tốt nghiệp của
mình là: “Kế toán bán hàng và xác định kết quả hoạt động kinh doanh tại Công ty
Cổ phần Tiximax”.

Bố cục bài khóa luận gồm có 3 chương:
Chương 1: Cơ sở lý luận về kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh

trong doanh nghiệp.
Chương 2: Thực trạng về kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh

tại công ty Cổ phần Tiximax.
Chương 3: Nhận xét và một số giải pháp nhằm hoàn thiện công tác kế toán

bán hàng và xác định kết quả hoạt động kinh doanh của công ty Cổ phần Tiximax.
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CHƯƠNG 1: CƠ SỞ LÝ LUẬN VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC ĐỊNH
KẾT QUẢ KINH DOANH.
(Nội dung này được viết theo thông tư 200/2014/TT-BTC)
1.1.Khái quát chung về bán hàng và xác định kết quả kinh doanh.
1.1.1. Các khái niệm về bán hàng và kết quả kinh doanh.
1.1.1.1. Bán hàng.

Bán hàng là khâu cuối cùng của quá trình hoạt động kinh doanh trong các
doanh nghiệp thương mại. Đây là quá trình chuyển giao quyền sở hữu hàng hóa cho
người mua và doanh nghiệp thu tiền hoặc được quyền thu tiền.

Xét về góc độ kinh tế: bán hàng là quá trình hàng hóa của doanh nghiệp được
chuyển từ hình thái vật chất (hàng) sang đến tiền tệ (tiền). Quá trình bán hàng ở các
doanh nghiệp nói chung và doanh nghiệp thương mại nói riêng có những đặc điểm
chính sau:
- Có sự trao đổi giữa người mua và người bán, người bán đồng ý bán, họ trả tiền
hoặc chấp nhận giả trả tiền
- Có sự thay đổi bằng sở hữu về hàng hóa: người mất quyền sở hữu, người mua có
quyền sở hữu về hàng hóa đã mua bán.
1.1.1.2. Kết quả hoạt động kinh doanh.

Theo điều 96 thông tư 200/2014/TT-BTC: Kết quả hoạt động kinh doanh của
doanh nghiệp bao gồm: Kết quả hoạt động sản xuất, kinh doanh, kết quả hoạt động
tài chính và kết quả hoạt động khác.
- Kết quả hoạt động sản xuất, kinh doanh: là số chênh lệch giữa doanh thu thuần và
trị giá vốn hàng bán (gồm cả sản phẩm, hàng hóa, bất động sản đầu tư và dịch vụ,
giá thành sản xuất của sản phẩm xây lắp, chi phí liên quan đến hoạt động kinh
doanh bất động sản đầu tư, như: chi phí khấu hao, chi phí sửa chữa, nâng cấp, chi
phí cho thuê hoạt động, chi phí thanh lý, nhượng bán bất động sản đầu tư), chi phí
bán hàng và chi phí quản lý doanh nghiệp.
- Kết quả hoạt động tài chính: là số chênh lệch giữa thu nhập của hoạt động tài
chính và chi phí hoạt động tài chính.
- Kết quả hoạt động khác: là số chênh lệch giữa các khoản thu nhập khác và các
khoản chi phí khác và chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp.
1.1.1.3. Mối quan hệ giữa bán hàng và xác định kết quả kinh doanh.

Bán hàng là khâu cuối cùng trong quá trình kinh doanh của doanh nghiệp.
Trong khi xác định kết quả kinh doanh là căn cứ quan trọng để đơn vị quyết định có
tiếp tục sản xuất hay tiêu thụ hàng hóa nữa hay không. Vì vậy, có thể nói giữa bán
hàng và xác định kết quả kinh doanh có mối quan hệ mật thiết. Mục đích cuối cùng

https://ketoanducminh.edu.vn/front/search/b%C3%A1n+h%C3%A0ng/0
https://ketoanducminh.edu.vn/front/search/b%C3%A1n+h%C3%A0ng/0
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của doanh nghiệp là kết quả kinh doanh và bán hàng là phương tiện trực tiếp để đạt
được mục đích đó.
1.1.1.4. Các phương thức bán hàng.

Ngày nay, có rất nhiều phương thức bán hàng hóa khác nhau. Tùy vào mỗi
sản phẩm và mô hình kinh doanh trong mỗi doanh nghiệp sẽ lựa chọn phương thức
bán hàng phù hợp.
- Bán hàng qua kho: là phương thức bán hàng mà hàng hóa mua về được nhập kho
rồi từ kho xuất bán ra cho người mua.
- Bán buôn vận chuyển thẳng: Theo hình thức này, doanh nghiệp thương mại sau
khi mua hàng chuyển hàng đi bán thẳng cho bên mua tại một địa điểm đã thoả thuận.
Hàng hoá lúc này vẫn thuộc sở hữu của doanh nghiệp. Chỉ khi bên mua thanh toán
hoặc khi Doanh nghiệp nhận được giấy biên nhận hàng và bên mua chấp nhận thanh
toán thì hàng hoá được xác nhận là tiêu thụ. Trong trường hợp này, doanh nghiệp
tham gia thanh toán với cả hai bên: Thu tiền bán hàng của người mua và trả tiền
mua hàng cho người bán.
+ Phương thức bán buôn: Bán buôn là việc bán sản phẩm của doanh nghiệp cho

các doanh nghiệp khác, các cửa hàng, đại lý,… với số lượng lớn để các đơn vị tiếp
tục bán cho các tổ chức hay cá nhân khác.
+ Phương thức bán lẻ hàng hóa: là phương thức bán hàng trực tiếp cho người

tiêu dùng nhằm đáp ứng nhu cầu sinh hoạt cá nhân và bộ phận nhu cầu kinh tế tập
thể. Số lượng tiêu thụ của lần bán thường nhỏ.
- Phương thức bán hàng theo hợp đồng: Theo hình thức này, căn cứ vào hợp đồng
kinh tế đã ký kết hoặc theo đơn đặt hàng, doanh nghiệp sẽ xuất kho hàng hoá, dùng
phương tiện vận tải của mình hoặc đi thuê ngoài để vận chuyển hàng đến khách
hàng. Trong quá trình thực hiện hợp đồng, hai bên cùng thể hiện trách nhiệm và tôn
trọng lợi ích của nhau.
- Phương thức bán hàng thông qua đại lý: Gửi đại lý bán hay ký gửi hàng hoá là
hình thức bán hàng mà trong đó doanh nghiệp giao hàng cho cơ sở đại lý, ký gửi để
các cơ sở này trực tiếp bán hàng. Doanh thu của doanh nghiệp sẽ được ghi nhận khi
bên đại lý thanh toán số hàng hóa gửi đi đại lý sau khi bán được. Và doanh nghiệp
phải trả cho đại lý một khoản chi phí hoa hồng theo tỷ lệ phần trăm hoặc bán chênh
lệch giá.
- Phương thức bán hàng trả chậm trả góp: Theo hình thức này, người mua được trả
tiền mua hàng thành nhiều lần. Khoản doanh thu bán hàng được ghi nhận theo giá
bán trả tiền ngay và khoản lãi sẽ hạch toán vào doanh thu hoạt động tài chính.
1.1.1.5. Các phương thức thanh toán.
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Hiện nay khi mua hàng hóa có rất nhiều phương thức thanh toán khác nhau,
tùy thuộc vào lượng hàng hóa giao dịch, mối quan hệ giữa hai bên và hình thức bán
hàng mà bên bán và bên mua sẽ lựa chọn phương thức thanh toán phù hợp, tiết kiệm
chi phí và hiệu quả nhất.
- Phương thức thanh toán trực tiếp: Là phương thức thanh toán bằng tiền mặt, ngân
phiếu, hàng đổi hàng để giao dịch buôn bán. Khi bên bán chuyển giao hàng hóa thì
bên mua phải có nghĩa vụ thanh toán trực tiếp ngay cho bên bán theo giá đã thỏa
thuận. Phương thức này giảm thiểu được những rủi ro trong thanh toán.
- Phương thức thanh toán qua ngân hàng: Là phương thức thanh toán chi trả bằng
tiền thông qua trung gian – ngân hàng, bằng cách chuyển khoản của người mua
sang tài khoản của người bán.
- Phương thức thanh toán trả chậm, trả góp: Khách hàng đã nhận được hàng và chỉ
thanh toán 1 phần tiền mua hàng để nhận hàng và phần còn lại trả dần trong một
thời gian và chịu khoản lãi theo quy định trong hợp đồng.
1.1.2. Vai trò của kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh.

Bán hàng và xác định kết quả kinh doanh có vai trò vô cùng quan trọng
không chỉ đối với doanh nghiệp mà còn đối với toàn bộ nền kinh tế quốc dân. Đối
với bản thân doanh nghiệp có bán được hàng mới có thu nhập để bù đắp những chi
phí bỏ ra, có điều kiện để mở rộng hoạt động kinh doanh, nâng cao đời sống của
người lao động, tạo nguồn tích lũy cho nền kinh tế quốc dân. Việc xác định chính
xác kết quả kinh doanh là cơ sở xác định hiệu quả hoạt động của các doanh nghiệp
đối với nhà nước thông qua việc nộp thuế, phí, lệ phí,....
1.1.3. Nhiệm vụ của kế toán bán hàng và xác định kết quả bán hàng trong
doanh nghiệp thương mại.

Bản chất của kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh là thu nhận,
xử lý và cung cấp thông tin về toàn bộ công tác bán hàng và kết quả của hoạt động
này. Muốn đảm bảo thực hiện và phát huy tốt vai trò của mình, đòi hỏi kế toán bán
hàng và xác định kết quả kinh doanh cần phải thực hiện tốt các nhiệm vụ sau:
- Ghi chép đầy đủ kịp thời khối lượng thành phẩm hàng hoá dịch vụ bán ra và tiêu
thụ nội bộ, tính toán đúng đắn trị giá vốn của hàng đã bán, chi phí bán hàng và chi
phí quản lý doanh nghiệp và các khoản chi phí khác nhằm xác định kết quả bán
hàng.
- Kiểm tra giám sát tình hình thực hiện chỉ tiêu kế hoạch bán hàng, doanh thu bán
hàng của đơn vị, tình hình thanh toán tiền hàng, nộp thuế với Nhà nước. Để thực
hiện tốt các nhiệm vụ đó, kế toán cần nắm vững nội dung của việc tổ chức công tác
kế toán – đồng thời cần đảm bảo một số yêu cầu sau:
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a) Xác định thời điểm hàng hoá được coi là tiêu thụ để kịp thời lập báo cáo bán
hàng và xác định kết quả bán hàng. Báo cáo thường xuyên, kịp thời tình hình
bán hàng và thanh toán với khách hàng nhằm giám sát chặt chẽ hàng hoá bán ra
về số lượng và chủng loại.

b) Tổ chức hệ thống chứng từ ban đầu và tình hình luân chuyển chứng từ khoa học
hợp lý, tránh trùng lặp hay bỏ sót, không quá phức tạp mà vẫn đảm bảo yêu cầu
quản lý, năng cao hiệu quả công tác kế toán.

c) Xác định và tập hợp đầy đủ chi phí phát sinh ở các khâu. Cung cấp thông tin
chính xác, trung thực và đầy đủ về tình hình bán hàng, xác định kết quả và phân
phối kết quả, phục vụ cho việc lập báo cáo tài chính và quản lý doanh nghiệp…

1.1.4. Yêu cầu của kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh.
Yêu cầu đối với kế toán bán hàng là phải giám sát chặt chẽ hàng hóa tiêu thu

trên tất cả các phương diện: số lượng, chất lượng,…Tránh những hiện tượng như:
mất mát, hư hỏng hoặc tham ô lãng phí, kiểm tra tính hợp lý của các khoản chi phí
đồng thời phân bổ chính xác cho đúng hàng bán để xác định kết quả kinh doanh.
Phải quản lý chặt chẽ tình hình thanh toán của khách hàng, yêu cầu khách hàng
thanh toán đúng hình thức và thời gian tránh mất mát ứ động vốn.
1.2. Kế toán bán hàng trong doanh nghiệp.
1.2.1. Kế toán doanh thu bán hàng
1.2.1.1. Khái niệm.

Doanh thu là tổng các lợi ích kinh tế doanh nghiệp thu được trong kỳ hạch
toán, phát sinh từ hoạt động sản xuất kinh doanh thông thường của doanh nghiệp
góp phần làm tăng vốn chủ sở hữu. Doanh thu thuần được xác định bằng tổng
doanh thu bán hàng sau khi trừ đi các khoản chiết khấu thương mại, giảm giá hàng
bán và doanh thu hàng bán bị trả lại.
1.2.1.2. Điều kiện ghi nhận doanh thu.

Theo Chuẩn mực kế toán số 14 (VAS 14) - Doanh thu và thu nhập khác.
 Doanh thu bán hàng được ghi nhận khi đồng thời thoả mãn năm điều kiện sau:
- Doanh nghiệp đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở hữu
hàng hóa cho người mua.
- Doanh nghiệp không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như người sở hữu hàng
hóa hoặc quyền kiểm soát hàng hóa.
- Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn.
- Doanh nghiệp đã thu được hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng.
- Xác định được chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng.
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 Doanh thu cung cấp dịch vụ được ghi nhận khi thỏa mãn tất cả bốn điều kiện
sau:

- Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. Khi hợp đồng quy định người mua
được quyền trả lại dịch vụ đã mua theo những điều kiện cụ thể, doanh nghiệp chỉ
được ghi nhận doanh thu khi những điều kiện cụ thể đó không còn tồn tại và người
mua không được quyền trả lại dịch vụ đã cung cấp.
- Doanh nghiệp đã hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch cung cấp dịch vụ đó.
- Xác định được phần công việc đã hoàn thành vào thời điểm báo cáo.
- Xác định được chi phí phát sinh cho giao dịch và chi phí để hoàn thành giao dịch
cung cấp dịch vụ đó.
1.2.1.3. Nguyên tắc hạch toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ.
- Đối với sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ thuộc đối tượng chịu thuế GTGT theo
phương pháp khấu trừ, doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ là giá bán chưa có
thuế GTGT.
- Đối với sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ không thuộc diện chịu thuế GTGT, hoặc chịu
thuế GTGT theo phương pháp trực tiếp thì doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ
là tổng giá thanh toán.
- Đối với sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ thuộc đối tượng chịu thuế tiêu thụ đặc biệt,
hoặc thuế xuất khẩu thì doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ là tổng giá thanh
toán (bao gồm cả thuế tiêu thụ đặc biệt, hoặc thuế xuất khẩu).
- Đối với hàng hóa nhận bán đại lý, ký gửi theo phương thức bán đúng giá hưởng
hoa hồng thì hạch toán vào doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ phần hoa hồng
bán hàng mà doanh nghiệp được hưởng.
- Doanh thu bán hàng (kể cả doanh thu nội bộ) phải được theo dõi chi tiết theo từng
loại sản phẩm nhằm xác định chính xác, đầy đủ kết quả kinh doanh của từng mặt
hàng khác nhau.
1.2.1.4. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng:
- Hoá đơn bán hàng thông thường (đối với doanh nghiệp nộp thuế GTGT theo
phương pháp trực tiếp hoặc kinh doanh những mặt hàng không thuộc đối tượng chịu
thuế GTGT).
- Hóa đơn thuế GTGT (đối với doanh nghiệp nộp thuế GTGT theo phương pháp
khấu trừ).
- Phiếu thu, phiếu chi
- Phiếu xuất kho hàng đại lý, bảng kê bán lẻ hàng hóa, dịch vụ...
- Giấy báo Nợ, giấy báo Có... và bộ chứng từ liên quan.
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Sổ sách sử dụng:
- Sổ chi tiết bán hàng, sổ cái các tài khoản liên quan đến tài khoản 511, sổ chi tiết
hàng hóa, sản phẩm.
1.2.1.5. Tài khoản sử dụng.

Để hạch toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ sử dụng tài khoản 511 -
“Doanh thu bán hàng hóa”.
- Kết cấu tài khoản 511.

Bên Nợ Bên Có

– Các khoản thuế gián thu phải nộp
VAT; TTĐB, TXK, TNK, BVMT,...)
– Các khoản giảm trừ doanh thu kết
chuyển cuối kỳ: Chiết khấu thương mại,
giảm giá hàng bán, hàng bán bị trả lại.
– Kết chuyển sang 911- Xác định kết
quả sản xuất kinh doanh trong kỳ

– Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch
vụ phát sinh trong kỳ.

Tài khoản 511 không có số dư cuối kỳ
- Tài khoản 511 – Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ theo Thông tư
200/2014/TT-BTC sẽ có 6 tài khoản cấp 2:
+ Tài khoản 5111 – Doanh thu bán hàng hóa: Ghi nhận doanh thu và doanh thu
thuần từ khối lượng hàng hóa được xác định là đã bán trong kỳ kế toán, thường áp
dụng cho các ngành kinh doanh hàng hóa, vật tư, lương thực,…
+ Tài khoản 5112 – Doanh thu bán thành phẩm: Ghi nhận doanh thu và doanh thu
thuần từ khối lượng sản phẩm (thành phẩm, bán thành phẩm) đã bán trong kỳ kế
toán, chủ yếu dùng cho các ngành sản xuất như công nghiệp, nông nghiệp, xây dựng,
ngư nghiệp, lâm nghiệp,…
+ Tài khoản 5113 – Doanh thu cung cấp dịch vụ: Ghi nhận doanh thu từ các dịch
vụ đã hoàn thành và cung cấp cho khách hàng trong kỳ kế toán, thường dùng cho
các ngành dịch vụ như giao thông vận tải, bưu điện, du lịch, dịch vụ công cộng,
khoa học, kỹ thuật, kế toán, kiểm toán,…
+ Tài khoản 5114 – Doanh thu trợ cấp, trợ giá: Ghi nhận doanh thu từ các khoản
trợ cấp, trợ giá của Nhà nước khi doanh nghiệp thực hiện các nhiệm vụ cung cấp
sản phẩm, hàng hóa, và dịch vụ theo yêu cầu của Nhà nước.
+ Tài khoản 5117 – Doanh thu kinh doanh bất động sản đầu tư: Ghi nhận doanh
thu từ cho thuê, bán hoặc thanh lý bất động sản đầu tư.
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+ Tài khoản 5118 – Doanh thu khác: Ghi nhận các khoản doanh thu ngoài doanh
thu bán hàng hóa, thành phẩm, cung cấp dịch vụ, trợ cấp, trợ giá và bất động sản.
Bao gồm doanh thu từ việc bán vật liệu, phế liệu, nhượng bán công cụ, dụng cụ và
các khoản doanh thu khác.

Tuy nhiên theo thông tư 99/2025/TT-BTC được ban hành vào ngày
27/10/2025, cho phép doanh nghiệp tự mở thêm tài khoản chi tiết phù hợp với mô
hình kinh doanh. Khi sửa đổi, bổ sung HTTK, doanh nghiệp có trách nhiệm ban
hành Quy chế hạch toán kế toán để làm cơ sở thực hiện, nêu rõ sự cần thiết và
trách nhiệm của doanh nghiệp trước pháp luật về các nội dung đã sửa đổi.
Thông tư 99/2025/TT-BTC giảm bớt sự quy định cứng nhắc về các tài khoản chi
tiết cố định (cấp 2, 3). Thay vào đó, doanh nghiệp được quyền mở thêm các tài
khoản chi tiết cho các tài khoản tổng hợp.
1.2.1.6. Phương pháp hạch toán.

TK 511 TK 111, 112, 131 TK 642
Doanh thu bán hàng đại lý Hoa hồng trả đại lý

TK 3331 TK 133
VAT đầu ra VAT đầu vào

Sơ đồ 1.1. Hạch toán doanh thu theo phương thức bán hàng qua đại lý.
( Đối với bên giao hàng đại lý)

TK 333 TK 511 TK 111, 112, 131

Các khoản thuế phải nộp Doanh thu bán hàng
nhà nước (Trường hợp chưa và cung cấp dịch vụ
tách ngay các khoản thuế
phải nộp tại thời điểm ghi
nhận doanh thu)

Các khoản thuế phải nộp
( Trường hợp tách ngay các khoản thuế phải nộp
tại thời điểm ghi nhận doanh thu)

Sơ đồ 1.2. Hạch toán doanh thu theo phương pháp bán hàng trực tiếp.
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TK 511 TK 331 TK 111, 112
Hoa hồng bán hàng được Toàn bộ tiền hàng thu

hưởng được

Thanh toán tiền hàng cho đơn vị

Sơ đồ 1.3. Hạch toán doanh thu theo phương thức bán hàng qua đại lý.
(Đối với bên nhận đại lý)

TK 511 TK 131
Doanh thu bán hàng Tổng số tiền còn
(Ghi theo giá bán trả tiền ngay) phải thu của KH

TK 3331 TK 111, 112

VAT đầu ra Số tiền đã thu
của KH

TK 515 TK 33387
Định kỳ, kết chuyển Lãi trả
Lãi trả chậm, trả góp chậm, trả

góp
Sơ đồ 1.4. Hạch toán doanh thu bán hàng theo phương thức trả chậm, trả góp.

1.2.2. Các khoản giảm trừ doanh thu.
1.2.2.1. Nội dung.

Trong quá trình bán hàng, ngoài doanh thu còn phát sinh các khoản giảm trừ
doanh thu như: chiết khấu thương mại, giảm giá hàng bán, hàng bán bị trả lại,...
được tính giảm trừ vào doanh thu ghi nhận ban đầu để xác định doanh thu thuần,
làm cơ sở để tính kết quả kinh doanh trong kỳ kế toán.
- Chiết khấu thương mại: Là số tiền doanh nghiệp đã giảm trừ hoặc đã thanh toán
cho khách hàng do mua hàng hóa, dịch vụ với số lượng lớn theo thỏa thuận về chiết
khấu
thương mại đã ghi trên các hợp đồng kinh tế hoặc các cam kết về mua bán.
- Giảm giá hàng bán: Giảm giá hàng bán là số tiền giảm trừ cho khách hàng trên giá
bán đã thoả thuận do nguyên nhân thuộc về người bán như kém chất lượng, không
đúng quy cách, lỗi thời, giao hàng không đúng thời gian, địa điểm trong hợp đồng...
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- Hàng bán bị trả lại: Là giá trị của hàng hóa đã tiêu thụ bị khách hàng trả lại do các
nguyên nhân như vi phạm cam kết hợp đồng như hàng kém chất lượng, không đúng
phẩm chất, chủng loại, quy cách.
1.2.2.2. Chứng từ, sổ sách kế toán sử dụng.
 Chứng từ sử dụng:
- Chiết khấu thương mại: Hợp đồng kinh tế, đơn đạt hàng, hóa đơn GTGT, phiếu
chi, biên bản chiết khấu thương mại, bảng kê các số hóa đơn cần điều chỉnh.
- Giảm giá hàng bán: Giấy đề nghị giảm giá hàng bán, văn bản đề nghị giảm giá
hàng bán kèm theo văn bản ghi nhận sự đồng ý giảm giá, hóa đơn GTGT.
- Hàng bán bị trả lại: Hóa đơn của bên mua xuất trả lại hàng đã mua kèm theo các
văn bản về lý do trả lại, Hóa đơn GTGT (bên mua), Biên bản trả lại hàng hóa (nếu
bên mua không có hóa đơn), Phiếu nhập kho, Phiếu chi, Giấy báo nợ.
Sổ sách sử dụng: Sổ chi tiết bán hàng, sổ cái tài khoản 521 và tài khoản 511, sổ chi
tiết tài khoản 521 ( TK 5211, TK5212, TK 5213).
 Tài khoản sử dụng.

Theo điều 81 thông tư 200/2014/TT-BTC để phản ánh các khoản giảm trừ
doanh thu phát sinh trong kỳ kế toán, kế toán sử dụng tài khoản 521 - “Các khoản giảm
trừ doanh thu”.
- Kết cấu tài khoản 521.

Bên Nợ Bên Có
- Số chiết khấu thương mại đã chấp nhận
thanh toán cho khách hàng.
- Số giảm giá hàng bán đã chấp thuận
cho người mua.
- Giá trị hàng bán bị trả lại, đã trả lại tiền
cho người mua hoặc tính trừ vào khoản
thu khách hàng về số sản phẩm, hàng
hóa đã bán.

- Cuối kỳ kế toán, kết chuyển toàn bộ số
chiết khấu thương mại, giảm giá hàng
bán, doanh thu của hàng bán bị trả lại
sang tài khoản 511 (doanh thu bán hàng
và cung cấp dịch vụ) để xác định doanh
thu thuần của kỳ báo cáo.

Tài khoản 521 không có số dư cuối kỳ.
- Tài khoản 521 có 3 tài khoản cấp 2:
+ Tài khoản 5211 - Chiết khấu thương mại: Tài khoản này dùng để phản ánh khoản
chiết khấu thương mại cho người mua do khách hàng mua hàng với khối lượng lớn
nhưng chưa được phản ánh trên hóa đơn khi bán sản phẩm hàng hóa, cung cấp dịch
vụ trong kỳ.
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Chỉ hạch toán vào tài khoản này khoản chiết khấu thương mại người mua
được hưởng đã thực trong kỳ theo đúng chính sách chiết khấu thương mại của DN
đã quy định.
+ Tài khoản 5212 - Hàng bán bị trả lại: Tài khoản này dùng để phản ánh doanh thu
của sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ bị người mua trả lại trong kỳ.

Chỉ hạch toán vào tài khoản này giá trị hàng bán bị khách hàng trả lại do DN
vi phạm các điều kiện trong hợp đồng. Đồng thời hàng bán bị trả lại phải có văn bản
đề nghị của người mua ghi rõ lý do trả lại hàng, số lượng hàng bị trả lại, giá trị hàng
bị trả lại đính kèm hóa đơn (nếu trả lại toàn bộ) hoặc bản sao hóa đơn (nếu trả lại
một phần).
+ Tài khoản 5213 - Giảm giá hàng bán: Tài khoản này dùng để phản ánh khoản
giảm giá hàng bán cho người mua do sản phẩm hàng hóa dịch vụ cung cấp kém
nhưng chưa được phản ánh trên hóa đơn khi bán sản phẩm hàng hóa, cung cấp dịch
vụ trong kỳ.
1.2.2.3. Trình tự hạch toán.
TK 111, 112, 131 TK 521

Số tiền giảm giá, hàng bán bị trả lại, CKTM

TK 33311
Thuế GTGT
đầu ra (nếu có)

TK 632 TK 156
Hàng bán bị trả lại nhập kho

Sơ đồ 1.5. Trình tự hạch toán các khoản giảm trừ doanh thu.
1.2.3. Kế toán giá vốn hàng bán.
1.2.3.1. Nội dung.

Giá vốn hàng bán: Là trị giá của sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ đã tiêu thụ
trong kỳ. Trong doanh nghiệp thương mại, giá vốn hàng bán là số tiền thực tế mà
doanh nghiệp đã bỏ ra để có được số hàng hóa đó, bao gồm giá mua thực tế và chi
phí mua phân bổ cho hàng xuất bán. Do vậy việc xác định đúng giá vốn hàng bán có
ý nghĩa quan trọng vì từ đó doanh nghiệp xác định đúng kết quả kinh doanh của
mình.
1.2.3.2. Các phương pháp tính giá xuất kho.

Theo quy định tại điều 23 thông tư 200/2014/TT-BTC doanh nghiệp áp dụng
một trong ba phương pháp sau:
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 Phương pháp tính theo giá thực tế đích danh: Phương pháp tính theo giá đích
danh được áp dụng dựa trên giá trị thực tế của từng thứ hàng hoá mua vào, từng
sản xuất ra nên chỉ áp dụng cho các doanh nghiệp có ít mặt hàng hoặc mặt hàng
ổn định và nhận diện được chi tiết về giá nhập của từng lô hàng tồn kho.

 Phương pháp nhập trước, xuất trước (FIFO): Phương pháp nhập trước, xuất
trước áp dụng dựa trên giả định là giá trị hàng tồn kho được mua hoặc được sản
xuất trước thì được xuất trước, và giá trị hàng tồn kho còn lại cuối kỳ là giá trị
hàng tồn kho được mua hoặc sản xuất gần thời điểm cuối kỳ.

 Phương pháp bình quân gia quyền: Giá trị của từng loại hàng tồn kho được tính
theo giá trị trung bình của từng loại hàng tồn kho đầu kỳ và giá trị từng loại
hàng tồn kho được mua hoặc sản xuất trong kỳ. Giá trị trung bình có thể được
tính theo từng kỳ hoặc sau từng lô hàng nhập về, phụ thuộc vào điều kiện cụ thể
của mỗi doanh nghiệp.

Tuỳ vào hệ thống quản lý hàng tồn kho tại doanh nghiệp mà áp dụng phương pháp
bình quân gia quyền cả kỳ dự trữ hay bình quân gia quyền sau mỗi lần nhập.
 Phương pháp bình quân gia quyền cả kỳ dự trữ ( hay phương pháp bình quân

gia quyền cuối kỳ): Giá vốn hàng hóa được tính bằng giá trị và số lượng hàng
hóa tồn đầu kỳ và nhập trong kỳ.

Đơn giá
bình quân
hàng tồn
kho loại i

=
Giá trị thực tế hàng i đầu kỳ + Giá trị thực tế hàng i nhập trong kỳ

Số lượng thực tế hàng i đầu kỳ + Số lượng thực tế hàng i nhập trong kỳ

Giá trị thực tế
hàng i xuất bán

=
Số lượng mặt hàng i
tồn kho xuất dùng

X
Đơn giá thực tế bình quân

của hàng tồn kho i
 Phương pháp bình quân gia quyền sau mỗi lần nhập ( hay phương pháp bình

quân thời điểm): Giá xuất kho được tính sau từng lô hàng nhập về.

Đơn giá
bình quân
hàng i sau
lần nhập t

=
Giá trị thực tế hàng i

tồn kho trước lần nhập t
+ Trị giá thực tế hàng i nhập ở lần nhập t

Số lượng hàng i
tồn kho trước lần nhập t

+ Số lượng hàng i nhập kho ở lần nhập t

Giá thực tế
mặt hàng i xuất kho

= Số lượng mặt
hàng i xuất dùng

X Đơn giá thực tế của
hàng i sau lần nhập t

1.2.3.3. Chứng từ và sổ sách sử dụng.
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Chứng từ sử dụng: Phiếu xuất kho; hóa đơn GTGT; biên bản kiểm kê hàng hóa;…
Sổ sách sử dụng: Sổ chi tiết tài khoản 632; sổ cái tài khoản 632; sổ nhật ký
chung;…
1.2.3.4. Tài khoản sử dụng.

Tại điều 89 thông tư 200/2014/TT-BTC tài khoản dùng để phản ánh toàn bộ
giá trị hàng hóa doanh nghiệp đã tiêu thụ trong kỳ là “Tài khoản 632 - Giá vốn hàng
bán”.

Kết cấu tài khoản 632.
Bên Nợ Bên Có

- Trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa,
dịch vụ đã bán trong kỳ.
- Các khoản hao hụt, mất mát của hàng
tồn kho sau khi trừ phần bồi thường do
trách nhiệm cá nhân gây ra.
- Số trích lập dự phòng giảm giá hàng
tồn kho (chênh lệch giữa số dự phòng
giảm giá hàng tồn kho phải lập năm
nay lớn hơn số dự phòng đã lập năm
trước chưa sử dụng hết).

- Kết chuyển giá vốn của sản phẩm,
hàng hóa, dịch vụ đã bán trong kỳ sang
tài khoản 911 “Xác định kết quả kinh
doanh”.
- Khoản hoàn nhập dự phòng giảm giá
hàng tồn kho cuối năm tài chính
(chênh lệch giữa số dự phòng phải lập
năm nay nhỏ hơn số đã lập năm trước).
- Trị giá hàng bán bị trả lại nhập kho.

Tài khoản 632 không có số dư cuối kỳ.
Bên cạnh đó, tài khoản 1562 - “Chi phí thu mua hàng hóa” đóng vai trò là tài

khoản tập hợp và phân bổ chi phí thu mua hàng hóa, góp phần cấu thành nên giá
vốn hàng bán của doanh nghiệp. Tài khoản 1562 phản ánh chi phí thu mua hàng hóa
phát sinh liên quan đến số hàng hóa đã nhập kho trong kỳ và tình hình phân bổ chi
phí thu mua hàng hóa hiện có trong kỳ cho khối lượng hàng hóa đã bán trong kỳ và
tồn kho thực tế cuối kỳ (kể cả tồn trong kho và hàng gửi đi bán, hàng gửi đại lý, ký
gửi chưa bán được). Chi phí hạch toán bao gồm: Chi phí bảo hiểm hàng hóa, tiền
thuê kho, thuê bến bãi, chi phí vận chuyển, bốc xếp ...
- Hạch toán chi phí mua hàng:

Nợ TK 1562: Chi phí thu mua hàng hóa.
Nợ Tk 1331: VAT (nếu có)

Có Tk 111, 112, 331: Tổng tiền thanh toán.
- Phân bổ chi phí thu mua hàng hóa theo tiêu thức giá trị hàng mua:

Chi phí mua hàng phân
bổ cho hàng nhập kho

=
Tổng chi phí mua hàng
Tổng giá trị hàng mua

� Giá trị từng mặt hàng
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Phân bổ chi phí theo cách thức này có độ chính xác cao hơn, do đó những lô
hàng có chênh lệch giá trị lớn thì nên sử dụng phương pháp này. Tuy nhiên, vì tính
toán phân bổ theo tiêu thức giá mua tương đối phức tạp nên trong trường hợp số
lượng nhập lớn thì sử dụng phương pháp này sẽ gặp nhiều khó khăn.
- Phân bổ chi phí mua hàng hóa theo tiêu thức số lượng hàng nhập kho:
Chi phí mua hàng phân
bổ cho hàng nhập kho

=
Tổng chi phí mua hàng
Tổng số lượng hàng mua

X Số lượng từng mặt hàng

Đây là phương pháp phân bổ chi phí vận chuyển được nhiều kế toán lựa
chọn hơn vì tính toán dễ dàng hơn. Tuy nhiên, kết quả của phân bổ chi phí theo số
lượng từng mặt hàng mang tính chất tương đối vì còn phụ thuộc vào số lượng hàng
hóa mà đã nhập về kho.

Theo Thông tư 99, tài khoản 632 tiếp tục dùng để phản ánh giá vốn của
hàng hóa, dịch vụ đã tiêu thụ. Tuy nhiên, một điểm khác biệt đáng chú ý giữa
Thông tư 200 và Thông tư 99 là cách xử lý chi phí thu mua hàng hóa. Theo
Thông tư 200, doanh nghiệp sử dụng TK 1562 – “Chi phí thu mua hàng hóa” để
tập hợp các khoản chi phí như: vận chuyển, bốc xếp,... và thực hiện phân bổ vào
giá vốn hàng bán hoặc hàng tồn kho cuối kỳ. Thông tư 99 đã bãi bỏ TK 1562
nhằm đơn giản hóa hệ thống tài khoản kế toán. Các khoản chi phí thu mua, đặc
biệt là các khoản có giá trị lớn, sẽ được ghi nhận trực tiếp vào giá trị hàng hóa
trên TK 156 thay vì tập hợp riêng để phân bổ như trước. Khi hàng hóa được xuất
bán, các khoản chi phí này sẽ tự động được tính vào TK 632 thông qua giá trị
hàng xuất kho.
1.2.3.5. Phương pháp hạch toán.

Phương pháp kê khai thường xuyên.
TK 156 TK 632 TK 156

Xuất kho hàng hóa để bán Hàng hóa bị trả lại
TK 157 TK 911

Xuất kho gửi Hàng hóa Kết chuyển giá vốn
bán đã tiêu thụ

TK 111, 112, 331,... TK 2294
Bán thẳng hàng hóa, không Hoàn nhập dự phòng
nhập kho giảm giá hàng tồn kho

TK 133
Thuế GTGT
đầu vào Trích lập quỹ dự phòng giảm giá hàng tồn kho.

Sơ đồ 1.6. Hạch toán giá vốn theo phương pháp kê khai thường xuyên.
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1.3. Kế toán xác định kết quả kinh doanh trong doanh nghiệp.
1.3.1. Kế toán chi phí bán hàng
1.3.1.1. Nội dung.

Theo quy định tại khoản 1, Điều 91 của Thông tư 200/2014/TT-BTC, chi
phí bán hàng là các khoản chi phí thực tế phát sinh trong quá trình bán sản phẩm,
hàng hóa và cung cấp dịch vụ.
1.3.1.2. Chứng từ kế toán sử dụng.
- Bảng chấm công; bảng lương; bảng phân bổ tiền lương; phiếu xuất, nhập kho
NLVL, CCDC; PKT, hóa đơn GTGT, bảng phân bổ nguyên liệu, vật liệu, TSCĐ,
bảng trích nộp các khoản theo lương....
1.3.1.3. Tài khoản sử dụng.

Căn cứ tại khoản 2, điều 91 thông tư 200/2014/TT-BTC Chi phí bán hàng
được ghi nhận và phản ánh theo dõi qua Tài khoản 641 – “Chi phí bán hàng”

Kết cấu tài khoản 641.
Bên Nợ Bên Có

Ghi nhận toàn bộ các khoản chi phí thực
tế phát sinh liên quan đến quá trình bán
sản phẩm, hàng hóa và dịch vụ phát sinh
trong kỳ

- Khoản được ghi giảm chi phí bán hàng
trong kỳ;
- Kết chuyển chi phí bán hàng vào tài
khoản 911-“Xác định kết quả kinh
doanh” để tính kết quả kinh doanh trong
kỳ.

Tài khoản 641 không có số dư cuối kỳ
Tài khoản 641 “Chi phí bán hàng” được mở chi tiết cho từng nội dung chi

phí kể trên tương ứng với 7 tài khoản cấp 2:
- Tài khoản 6411 – Chi phí nhân viên: Ghi nhận các khoản trả cho nhân viên bán
hàng, đóng gói, bảo quản, bao gồm lương, phụ cấp, và các khoản bảo hiểm.
- Tài khoản 6412 – Chi phí vật liệu, bao bì: Phản ánh chi phí vật liệu, bao bì dùng
trong bảo quản và tiêu thụ sản phẩm như đóng gói, vận chuyển….
- Tài khoản 6413 – Chi phí dụng cụ, đồ dùng: Chi phí dụng cụ hỗ trợ bán hàng như
dụng cụ đo lường và phương tiện tính toán….
- Tài khoản 6414 – Chi phí khấu hao TSCĐ: Khấu hao tài sản cố định tại kho, bến
bãi, và phương tiện phục vụ bán hàng…
- Tài khoản 6415 – Chi phí bảo hành: Chi phí bảo hành sản phẩm, hàng hóa (không
bao gồm công trình xây lắp)…
- Tài khoản 6417 – Chi phí dịch vụ mua ngoài: Các dịch vụ thuê ngoài như kho bãi,
vận chuyển và hoa hồng bán hàng…

https://vanban.chinhphu.vn/?pageid=27160&docid=178998
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- Tài khoản 6418 – Chi phí bằng tiền khác: Chi phí tiếp khách, quảng cáo, giới thiệu
sản phẩm, và hội nghị khách hàng…

So với thông tư 200 thì Thông tư 99 có sự thay đổi đáng kể. Cụ thể, thông
tư mới không còn quy định hệ thống tài khoản cấp 2 cố định như 6411, 6412,…
mà cho phép doanh nghiệp tự xây dựng hệ thống chi tiết theo nhu cầu quản trị.
Điều này giúp doanh nghiệp có thể tổ chức chi phí bán hàng theo từng kênh
phân phối, bộ phận hoặc sản phẩm, từ đó phục vụ tốt hơn cho công tác quản trị
nội bộ.
1.3.1.4. Phương pháp hạch toán.
TK 334, 338 TK 641 TK 111, 112

Lương, các khoản trích theo Giá trị ghi giảm chi phí
lương

TK 152, 153 TK 352, 2293
Chi phí vật liệu, dụng cụ Hoàn nhập dự phòng,

TK 133 Phải thu khó đòi
Thuế GTGT

TK 333, 111, 112 TK 352, 2293
Thuế, phí, lệ phí

TK 331, 111, 112
Các chi phí liên quan khác

TK 133
Thuế GTGT

Chi phí dự phòng
Sơ đồ 1.7. Hạch toán chi phí bán hàng

1.3.2. Kế toán chi phí quản lý doanh nghiệp.
1.3.2.1. Nội dung.

Chi phí quản lý doanh nghiệp gồm các khoản sau:
- Chi phí nhân viên quản lý doanh nghiệp: gồm các khoản tiền lương và các khoản
phụ cấp, ăn giữa ca phải trả cho lãnh đạo, cán bộ nhân viên các phòng ban và các
khoản trích bảo hiểm xã hội, bảo hiểm y tế, kinh phí công đoàn.
- Chi phí vật liệu phục vụ cho quản lý doanh nghiệp. Chi phí dụng cụ, đồ dùng phục
vụ cho bộ phận quản lý doanh nghiệp.
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- Chi phí khấu hao tài sản cố định phục vụ chung cho toàn doanh nghiệp như nhà
văn phòng, vật kiến trúc, phương tiện vận tải, thiết bị truyền dẫn, thiết bị văn
phòng….
- Chi phí dịch vụ mua ngoài phục vụ cho bộ phận quản lý doanh nghiệp như: chi phí
điện, nước, điện thoại, chi phí sửa chữa tài sản cố định, tiền thuê nhà làm văn
phòng …Chi phí khác bằng tiền đã chi ra để phục vụ cho hoạt động quản lý doanh
nghiệp như: chi phí tiếp khách cho bộ phận quản lý doanh nghiệp, chi phí tổ chức
hội nghị, hội họp, công tác phí, chi phí kiểm toán…
1.3.2.2. Chứng từ kế toán sử dụng.
- Bảng lương; bảng phân bổ tiền lương; Phiếu xuất, nhập kho NLVL, CCDC; bảng
phân bổ NLVL, CCDC; Bảng phân bổ chi phí trả trước; Bảng tính và phân bổ khấu
hao TSCĐ; Hóa đơn GTGT, hóa đơn bán hàng…
1.3.2.3. Tài khoản sử dụng.

TK 642 - “Chi phí QLDN”: phản ánh các chi phí quản lí của DN gồm các chi
phí về lương nhân viên bộ phận quản lí của DN (tiền lương, tiền công, các khoản
phụ cấp…), BHYT, BHXH, BHTN, kinh phí công đoàn của nhân viên QLDN, chi
phí vật liệu văn phòng, công cụ lao động, khấu hao TSCĐ dùng cho QLDN, dịch vụ
mua ngoài (điện, nước, điện thoại, cháy nổ…), chi phí bằng tiền khác (tiếp khách,
hội nghị,…)...

Kết cấu tài khoản 642.
Bên Nợ Bên Có

- Phản ánh các chi phí quản lý doanh
nghiệp phát sinh trong kỳ;
- Số dự phòng phải thu khó đòi, dự
phòng phải trả (Chênh lệch giữa số dự
phòng phải lập kỳ này lớn hơn số dự
phòng đã lập kỳ trước chưa sử dụng
hết);

- Phản ánh các khoản được ghi giảm chi
phí quản lý kinh doanh;
- Hoàn nhập dự phòng phải thu khó đòi,
dự phòng phải trả
- Kết chuyển chi phí quản lý doanh
nghiệp vào tài khoản 911 "Xác định
kết quả kinh doanh".

Tài khoản 642 không có số dư cuối kỳ.

TK 642 được mở chi tiết cho từng nội dung chi phí kể trên tương ứng với
các tài khoản cấp 2:
- Tài khoản 6421 - Chi phí nhân viên quản lý: Phản ánh các khoản phải trả cho cán
bộ nhân viên QLDN như: tiền lương, các khoản phụ cấp, BHXH, BHYT,...
- Tài khoản 6422 - Chi phí vật liệu quản lý: Phản ánh chi phí vật liệu xuất dùng cho
công tác QLDN như: VPP, TSCĐ,...



17

- Tài khoản 6423 - Chi phí đồ dùng văn phòng: Phản ánh chi phí dụng cụ, đồ dùng
văn phòng dùng cho công tác quản lý (giá có thuế, hoặc chưa có thuế GTGT).
- Tài khoản 6424 - Chi phí khấu hao tài sản cố định: Phản ánh chi phí khấu hao
TSCĐ dùng chung cho doanh nghiệp.
- Tài khoản 6425 - Thuế, phí và lệ phí: Phản ánh chi phí về thuế, phí và lệ phí như:
thuế môn bài, tiền thuê đất,... và các khoản phí, lệ phí khác.
- Tài khoản 6426 - Chi phí dự phòng: Phản ánh các khoản dự phòng phải thu khó
đòi, dự phòng phải trả tính vào CPSX, kinh doanh của doanh nghiệp.
- Tài khoản 6427 - Chi phí dịch vụ mua ngoài: Phản ánh các chi phí dịch vụ mua
ngoài phục vụ cho công tác quản lý doanh nghiệp.
- Tài khoản 6428 - Chi phí bằng tiền khác: Phản ánh các chi phí khác thuộc quản lý
chung của doanh nghiệp, ngoài các chi phí đã kể trên

Tương tự tài khoản 641, tài khoản 642 trong Thông tư 99 doanh nghiệp
không còn bị bắt buộc sử dụng các tài khoản cấp 2 cố định mà có thể chủ động
phân loại chi phí quản lý theo đặc điểm tổ chức và yêu cầu quản trị.
1.3.2.4. Phương pháp hạch toán.
TK 334, 338 TK 642 TK 111, 112

Lương và các khoản Giá trị ghi giảm chi phí
Trích theo lương

TK 152, 153 TK 352, 2293
Chi phí vật liệu, dụng cụ Hoàn nhập dự phòng

TK 133 phải thu khó đòi
VAT đầu vào

TK 214 TK 911
Chi phí khấu hao TSCĐ Kết chuyển chi phí quản

lý doanh nghiệp
TK 333, 111, 112

Thuế, phí, lệ phí
TK 331, 111, 112

Các chi phí liên quan khác
TK 133 TK 352, 2293

VAT đầu vào
Chi phí dự phòng

Sơ đồ 1.8. Hạch toán chi phí quản lý doanh nghiệp.
1.3.3. Kế toán doanh thu hoạt động tài chính.
1.3.3.1. Nội dung.
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- Doanh thu hoạt động tài chính dùng để phản ánh doanh thu:
+ Tiền lãi: Lãi cho vay, lãi bán hàng trả chậm, trả góp, lãi tiền gửi ngân hàng, chiết
khấu thanh toán được hưởng do mua hàng hóa, dịch vụ,...
+ Cổ tức, lợi nhuận được chia cho giai đoạn sau ngày đầu tư.
+ Thu nhập về hoạt động đầu tư mua, bán chứng khoán ngắn hạn, dài hạn; lãi
chuyển nhượng vốn khi thanh lý các khoản đầu tư góp vốn vào đơn vị khác.
+ Các khoản doanh thu hoạt động tài chính khác.
1.3.3.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: Giấy báo có; PT; PKT; Sổ phụ ngân hàng
Sổ sách sử dụng: Sổ chi tiết tài khoản 515; Sổ cái tài khoản 515; Sổ nhật ký chung.
1.3.3.3. Tài khoản sử dụng.

Tài khoản 515 -“Doanh thu hoạt động tài chính”: Tài khoản này dùng để
phản ánh doanh thu tiền lãi, lãi chứng khoán, lãi tiền gửi, lãi cho vay, tiền lãi trả
chậm, cho thuê tài sản ...tiền bản quyền, cổ tức, lợi nhuận được chia và doanh thu
hoạt động tài chính khác của doanh nghiệp.

Kết cấu tài khoản 515.
Bên Nợ Bên Có
- Số thuế GTGT phải nộp tính theo
phương pháp trực tiếp (nếu có).
- Kết chuyển doanh thu hoạt động tài
chính thuần sang tài khoản 911 - “Xác
định kết quả kinh doanh”.

- Các khoản doanh thu hoạt động tài
chính phát sinh trong kỳ.

Tài khoản 515 không có số dư cuối kỳ
Cách xử lý chênh lệch tỷ giá đánh giá lại cuối kỳ so với Thông tư 200 thì

theo Thông tư 99 hướng tới việc ghi nhận trực tiếp vào doanh thu tài chính
(TK 515) hoặc chi phí tài chính (TK 635) mà không cần thông qua tài khoản
413 cho các khoản mục tiền tệ thông thường. Sự thay đổi này giúp đơn giản
hóa quy trình hạch toán, phản ánh kịp thời biến động thị trường vào báo cáo
kết quả hoạt động kinh doanh và tiệm cận gần hơn với các chuẩn mực báo cáo
tài chính quốc tế (IFRS).
1.3.3.4. Phương pháp hạch toán.
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TK 911 TK 515 TK 138
Kết chuyển doanh thu Cổ tức lợi nhuận được chia
hoạt động tài chính sau ngày đầu tư

TK 331
Chiết khấu thanh toán mua
hàng được hưởng

TK 3387
Phân bổ lãi do bán hàng trả
chậm, lãi nhận trước

TK 413
Kết chuyển lãi tỷ giá hối đối
do đánh giá lại số dư ngoại tệ
cuối kỳ.

Sơ đồ 1.9. Hạch toán doanh thu hoạt động tài chính.
1.3.4. Kế toán chi phí tài chính.
1.3.4.1. Nội dung.

Chi phí hoạt động tài chính bao gồm: Chi phí lãi vay, lãi thu tài sản thuê tài
chính, lãi mua hàng trả chậm, chiết khấu thanh toán cho người mua, các khoản chi
phí của hoạt động đầu tư tài chính khác....
1.3.4.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: PC; Giấy báo nợ; Bảng sao kê tiền gửi ngân hàng.
Sổ sách sử dụng: Sổ chi tiết tài khoản 635; Sổ cái tài khoản 635; Sổ nhật ký chung.
1.3.4.3. Tài khoản sử dụng.

Tài khoản 635 - “Chi phí tài chính”: Tài khoản này dùng để phản ánh các
khoản chi phí tài chính phát sinh trong kỳ.

Kết cấu tài khoản 635.
Bên Nợ Bên Có

- Chi phí lãi tiền vay, lãi mua hàng trả
chậm, lãi thuê tài sản thuê tài chính
- Chiết khấu thanh toán cho người mua
- Lỗ tỷ giá hối đoái phát sinh trong kỳ, lỗ
tỷ giá hối đoái do đánh giá lại cuối năm
tài chính các khoản mục tiền tệ có gốc
ngoại tệ.

- Hoàn nhập dự phòng giảm giá chứng
khoán kinh doanh, dự phòng tổn thất
đầu tư vào đơn vị khác
- Các khoản được ghi giảm chi phí tài
chính.
- Cuối kỳ, kết chuyển toàn bộ chi phí tài
chính phát sinh trong kỳ để xác định kết
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- Số trích lập dự phòng giảm giá chứng
khoán kinh doanh, dự phòng tổn thất đầu
tư vào đơn vị khác.
- Các khoản chi phí của hoạt động đầu tư
tài chính khác.

quả hoạt động kinh doanh.

Tài khoản 635 không có số dư cuối kỳ
1.3.4.4. Phương pháp hạch toán.
TK 111, 112, 242 TK 635 TK 129, 229

Trả lãi tiền vay, phân bổ lãi mua Hoàn nhập chênh lệch dự
hàng trả chậm, trả góp phòng giảm giá đầu tư

TK 129, 229
Dự phòng giảm giá đầu tư

TK 121, 221, 222
223, 228

Khoản lỗ các khoản đầu tư
TK 111, 112 TK 911

Tiền thu được Chi phí hoạt Kết chuyển chi phí tài
từ bán các động liên kết, chính cuối kỳ
khoản đầu tư liên doanh

TK 111 (1112),
112 (1122)

Bán ngoại tệ
(Giá ghi sổ)
Lỗ về bán ngoại tệ

TK 413
Kết chuyển chênh lệch tỷ giá do
đánh giá lại

Sơ đồ 1.10. Hạch toán chi phí tài chính .
1.3.5. Kế toán thu nhập khác.
1.3.5.1. Nội dung.

Thu nhập nhập là các khoản thu ngoài hoạt động sản xuất, kinh doanh của
doanh nghiệp bao gồm: thu nhập từ thanh lý , nhượng bán TSCĐ; thu được các
khoản nợ khó đòi đã xử lý sổ; tiền quy phạm hợp đồng,...
1.3.5.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: Hóa đơn, quyết định thanh lý tài sản, biên bản thanh lý tài sản cố định,
hợp đồng thanh lý,...
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Sổ sách sử dụng: Sổ cái tài khoản 711; Sổ nhật ký chung.
1.3.5.3. Tài khoản sử dụng.

Để phản ảnh các khoản thu nhập ngoài hoạt động kinh doanh tạo ra doanh
thu của doanh nghiệp thì doanh nghiệp sử dụng tài khoản 711 - “Thu nhập khác”.

Kết cấu tài khoản.
Bên Nợ Bên Có

Cuối kỳ, kết chuyển các khoản thu nhập
khác phát sinh trong kỳ sang tài khoản
911 - “Xác định kết quả kinh doanh”.

Các khoản thu nhập khác phát sinh trong
kỳ

Tài khoản 711 không có số dư cuối kỳ
1.3.5.4. Phương pháp hạch toán.
TK 333 TK 711 TK 111, 112, 131

Số thuế trừ vào thuế thu nhập khác Thu nhập thanh lý,
Nhượng bán TSCĐ
TK 333

VAT (Nếu có)
TK 911 TK 331, 338

Cuối kỳ kết chuyển các khỏan thu Các khoản nợ không xác
nhập khác phát sinh trong kỳ định được chủ nợ

TK 111, 112 TK 334, 338
Khi thu được các khoản khó đòi Tiền phạt khấu trừ vào

đã xử lí, thu tiền bảo hiểm được tiền ký cược, ký quỹ của
bồi thường, tiền phạt do khách người ký cược, ký quỹ
hàng vi phạm hợp đồng, các khoản
hoàn thuế được tính vào thu nhập
khác

Sơ đồ 1.11. Hạch toán thu nhập khác.
1.3.6. Kế toán chi phí khác.
1.3.6.1. Nội dung.

Chi phí khác gồm các khoản lỗ phát sinh hoặc những chi phí phát sinh từ
hoạt động như thanh lý, nhượng bán tài sản và giá trị còn lại của tài sản khi thanh lý,
chênh lệch, tiền phạt phải trả do vi phạm hợp đồng,..
1.3.6.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: Giấy báo Nợ; PC; Biên bản thanh lý, nhượng bán; Các chứng từ
liên quan khác.
Sổ sách sử dụng: Sổ cái tài khoản 811; sổ nhật ký chung.
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1.3.6.3. Tài khoản sử dụng.
Tài khoản 811 “Chi phí khác”: Doanh nghiệp sử dụng tài khoản này dùng

để phản ánh các khoản chi phí của các hoạt động ngoài các hoạt động sản xuất kinh
doanh chính tạo ra doanh thu của doanh nghiệp.

Kết cấu tài khoản 811:
Bên Nợ Bên Có
Các khoản chi phí khác phát sinh trong
kỳ

Cuối kỳ, kết chuyển toàn bộ các khoản
chi phí khác phát sinh trong kỳ sang tài
khoản 911 - “Xác định kết quả kinh
doanh”.

Tài khoản 811 không có số dư cuối kỳ
1.3.6.4. Phương pháp hạch toán.

TK 214 TK 811
TK 211, 213 GTHM TK 911

Nguyên giá GTCL khi thanh Cuối kỳ kết chuyển chi
TSCĐ lý, nhượng bán; phí khác phát sinh trong

phá dỡ TSCĐ kỳ
TK 111, 112, 331,..

Chi phí phát sinh cho hoạt động
thanh lý, nhượng bán TSCĐ

TK 133
VAT đầu vào (Nếu có)

TK 333
Các khoản bị phạt thuế, truy nộp
thuế

TK 111, 112, 141,...
Tiền phạt do vi phạm hợp đồng, vi
phạm pháp luật; chi khắc phục tổn
thất do gặp rủi ro trong kinh doanh;
chi phí thu hồi nợ

Sơ đồ 1.12. Hạch toán chi phí khác.
1.3.7. Kế toán thuế thu nhập doanh nghiệp.
1.3.7.1. Nội dung.

Thuế TNDN là loại thuế trực thu, đánh trực tiếp vào thu nhập chịu thuế của
cơ sở sản xuất kinh doanh hàng hóa dịch vụ sau khi đã trừ các khoản chi phí liên
quan đến việc tạo ra doanh thu và thu nhập chịu thuế của cơ sở sản xuất kinh doanh.
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1.3.7.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: Giấy báo Nợ; Tờ khai quyết toán thuế thu nhập doanh nghiệp;
Giấy nộp tiền.
Sổ sách sử dụng: Sổ cái tài khoản 821; sổ nhật ký chung.
1.3.7.3. Tài khoản sử dụng.

Để phản ánh chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp phát sinh trong năm và làm
căn cứ xác định kết quả hoạt động kinh doanh sau thuế của doanh nghiệp trong năm
tài chính hiện hành doanh nghiệp sử dụng tài khoản 821 - “Chi phí thuế thu nhập
doanh nghiệp”.

Kết cấu tài khoản 821:
Bên Nợ Bên Có

- Chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp
phát sinh trong năm.
- Thuế thu nhập doanh nghiệp hiện hành
của các năm trước phải nộp bổ sung

- Số thuế thu nhập doanh nghiệp thực tế
phải nộp trong năm nhỏ hơn số thuế thu
nhập doanh nghiệp tạm phải nộp được
giảm trừ vào chi phí thuế thu nhập
doanh nghiệp đã ghi nhận trong năm.
- Kết chuyển số chênh lệch giữa chi phí
thuế thu nhập doanh nghiệp phát sinh
trong năm.

Tài khoản 821 không có số dư cuối kỳ
Tài khoản 821 được mở thành 2 tài khoản chi tiết:
+ Tài khoản 8211: Chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp hiện hành
+ Tài khoản 8212: Chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp hoãn lại.
1.3.7.4. Phương pháp hạch toán.
TK 333 (3334) TK 821 (8211) TK 911

Số thuế TNDN hiện hành phải nộp Kết chuyển chi phí thuế
trong kỳ TNDN hiện hành

Chênh lệch giữa số thuế TNDN tạm
nộp lớn hơn số phải nộp
Sơ đồ 1.13. Hạch toán thuế thu nhập doanh nghiệp hiện hành.

Số thuế thu nhập doanh nghiệp (Thuế TNDN) mà doanh nghiệp tư nhân phải
nộp được xác định theo công thức sau:

Thuế
TNDN

=
Thu nhập
tính thuế

− Phần trích lập quỹ
KH & CN (nếu có)

x Thuế suất
thuế TNDN
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Trong đó:
Thu nhập
tính thuế

=
Thu nhập
chịu thuế

− Thu nhập được
miễn thuế

+ Các khoản lỗ
được kết chuyển

Thu nhập
chịu thuế

= Doanh thu − Các chi phí được trừ + Các khoản thu nhập khác.

Thuế suất 15% áp dụng đối với doanh nghiệp có tổng doanh thu năm không
quá 03 tỷ đồng.

Thuế suất 17% áp dụng đối với doanh nghiệp có tổng doanh thu năm từ trên
03 tỷ đồng đến không quá 50 tỷ đồng.

Trừ hai trường hợp trên và đối tượng được ưu đãi về thuế suất thì thuế suất
thuế thu nhập doanh nghiệp là 20%.
1.3.8. Kế toán xác định kết quả kinh doanh.
1.3.8.1. Nội dung.

Kết quả kinh doanh là kết quả cuối cùng về hoạt động kinh doanh của các
doanh nghiệp trong một kỳ kế toán nhất định. Kết quả kinh doanh là phần chênh
lệch giữa tổng doanh thu và tổng chi phí của các hoạt động kinh tế đã thực hiện.
- Công thức xác định kết quả kinh doanh.
 LN gộp về BH&CCDV = Doanh thu thuần về BH&CCDV - Giá vốn hàng

bán.
 LN thuần từ hoạt động kinh doanh = LN gộp về BH&CCDV + (Doanh thu

hoạt động tài chính - Chi phí tài chính) - (Chi phí bán hàng + Chi phí quản
lý doanh nghiệp).

 LN khác = Thu nhập khác - Chi phí khác.
 Tổng LNKT trước thuế = LN từ hoạt động kinh doanh + LN khác.
 Tổng LN sau thuế TNDN = Tổng LNKT trước thuế - Chi phí thuế TNDN
1.3.8.2. Chứng từ và sổ sách kế toán sử dụng.
Chứng từ sử dụng: Phiếu kế toán.
Sổ sách sử dụng: Sổ cái tài khoản 911, Sổ nhật ký chung, Sổ chi tiết 911.
1.3.8.3. Tài khoản sử dụng.

Tài khoản 911- “Xác định kết quả kinh doanh”: Tài khoản này dùng để xác
định kết quả hoạt động kinh doanh và hoạt động khác của doanh nghiệp trong một
kỳ kế toán.
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Kết cấu tài khoản 911.
Bên Nợ Bên Có

- Trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa,
bất động sản đầu tư và dịch vụ đã bán.
- Chi phí tài chính, chi phí thuế thu nhập
doanh nghiệp và chi phí khác.
- Chi phí bán hàng và chi phí quản lý
doanh nghiệp.
- Kết chuyển lãi.

Doanh thu thuần về số sản phẩm, hàng
hóa, bất động sản đầu tư và dịch vụ đã
bán trong kỳ.
- Doanh thu hoạt động tài chính, các
khoản thu nhập khác và khoản kết
chuyển giảm chi phí thuế thu nhập
doanh nghiệp
- Kết chuyển lỗ.

Tài khoản 911 không có số dư cuối kỳ
1.3.8.4. Phương pháp hạch toán.
TK 632 TK 911 TK 511

Kết chuyển giá vốn hàng bán Kết chuyển doanh thu thuần
bán hàng

TK 635 TK 515
Kết chuyển chi phí tài chính Kết chuyển doanh thu

tài chính
TK 641 TK 711

Kết chuyển chi phí bán hàng Kết chuyển thu nhập khác
TK 642 TK 421

Kết chuyển chi phí quản lý Kết chuyển lỗ hoạt động kinh
doanh nghiệp doanh trong kỳ

TK 811
Kết chuyển chi phí khác

TK821
Kết chuyển thuế TNDN

TK 421
Kết chuyển lãi hoạt động kinh
doanh trong kỳ.

Sơ đồ 1.14. Hạch toán xác định kết quả kinh doanh.
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CHƯƠNG 2: THỰC TRẠNG KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC ĐỊNH KẾT
QUẢ KINH DOANH TẠI CÔNG TY CỔ PHẦN TIXIMAX.
2.1. Tổng quan về công ty Cổ phần Tiximax.
 Tên công ty: CÔNG TY CỔ PHẦN TIXIMAX.
 Mã số thuế: 0402170386.
 Địa chỉ thuế: 338 Nguyễn Hữu Thọ, Phường Cẩm Lệ, TP Đà Nẵng
 Đại diện pháp luật: NGUYỄN NGỌC HOÀNG ANH
 Ngày thành lập: 07/11/2022.
 Ngành nghề chính: Bán buôn vật liệu, thiết bị lắp đặt khác trong xây dựng (Chi tiết:

Bán buôn vật liệu xây dựng, thiết bị vệ sinh; Bán buôn ống nối, khớp nối và chi tiết
lắp ghép khác; Bán buôn thiết bị lắp đặt vệ sinh: ống, ống dẫn, khớp nối, vòi, cút chữ
T, ống cao su).

2.1.1. Quá trình hình thành và phát triển của công ty Cổ phần Tiximax.
Công ty Cổ phần Tiximax định hướng hoạt động trong lĩnh vực bán buôn vật

liệu xây dựng và thiết bị lắp đặt, kết hợp với hoạt động hoàn thiện công trình xây
dựng, bán lẻ hàng hoá liên quan, và dịch vụ hỗ trợ vận tải. Dù là một doanh nghiệp
trẻ (tính đến năm 2025 mới hoạt động hơn 3 năm), Tiximax đã nhanh chóng mở
rộng quy mô. Bên cạnh trụ sở chính tại Đà Nẵng, Tiximax mở rộng chi nhánh tại
Thành phố Hồ Chí Minh, cho thấy chiến lược mở rộng thị trường và gia tăng tiếp
cận khách hàng trong các trung tâm kinh tế lớn. Quy mô công ty được ghi nhận ở
mức khoảng 25–99 nhân viên theo dữ liệu tuyển dụng và thông tin doanh nghiệp,
cho thấy công ty đã phát triển thành một tổ chức vừa đủ quy mô để phục vụ khách
hàng khu vực.
2.1.2. Chức năng, nhiệm vụ của công ty Cổ phần Tiximax.
2.1.2.1. Chức năng.

Công ty Cổ phần Tiximax là một tổ chức kinh doanh hoạt động trong nhiều
lĩnh vực liên quan đến thương mại, dịch vụ. Các chức năng chính bao gồm:

- Kinh doanh thương mại và phân phối hàng hóa: Mua bán buôn vật liệu
xây dựng và thiết bị lắp đặt phục vụ xây dựng và hoàn thiện công trình (như xi
măng, gạch, kính, thiết bị vệ sinh…). Bán lẻ các mặt hàng thiết bị, đồ dùng phục vụ
đời sống và xây dựng tại cửa hàng chuyên doanh.

- Cung cấp dịch vụ tư vấn và vận chuyển: Đảm bảo cung cấp các dịch vụ
giúp khách hàng tối ưu hóa chi phí khi mua hàng và hàng hóa được bảo quản theo
tiêu chuẩn, sẵn sàng cho việc vận chuyển cho khách hàng.

- Chức năng quản trị và phát triển tổ chức: Bên cạnh hoạt động kinh
doanh, công ty còn thực hiện chức năng:
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+ Tổ chức bộ máy quản lý và điều hành hoạt động.
+ Xây dựng quy trình nội bộ cho từng bộ phận.
+ Quản lý nhân sự, đào tạo và đánh giá hiệu quả làm việc.
+ Ứng dụng công nghệ vào quản lý đơn hàng và khách hàng.
2.1.2.2. Nhiệm vụ.

- Nhiệm vụ về kinh doanh và phát triển thị trường:
+ Tìm kiếm, duy trì và mở rộng mạng lưới khách hàng.
+ Xây dựng chiến lược kinh doanh phù hợp từng giai đoạn.
+ Phát triển thương hiệu Tiximax trên thị trường trong nước.
+ Đảm bảo doanh thu, lợi nhuận và khả năng cạnh tranh của công ty.

- Nhiệm vụ về tài chính – kế toán – tuân thủ pháp luật:
+ Quản lý doanh thu, chi phí và công nợ.
+ Thực hiện nghĩa vụ thuế với Nhà nước.
+ Tuân thủ các quy định về thương mại.
+ Lưu trữ chứng từ kế toán, hợp đồng, hóa đơn.

- Nhiệm vụ chăm sóc khách hàng và đảm bảo chất lượng dịch vụ:
+ Tư vấn rõ ràng về quy trình, chi phí và thời gian khi khách có nhu cầu mua hàng.
+ Giải quyết khiếu nại, thắc mắc của khách hàng.
+ Đảm bảo minh bạch, không phát sinh chi phí bất hợp lý.
+ Xây dựng mối quan hệ lâu dài với khách hàng.
2.1.3. Đặc điểm tổ chức bán hàng, tổ chức quản lý và tổ chức kế toán của công
ty Cổ phần Tiximax.
2.1.3.1. Đặc điểm tổ chức bán hàng tại công ty.

- Hoạt động bán hàng được thực hiện thông qua bộ phận kinh doanh. Khi
phát sinh nhu cầu mua hàng, bộ phận kinh doanh sẽ tiếp nhận đơn hàng, tư vấn sản
phẩm và báo giá cho khách hàng. Sau khi khách hàng đồng ý, kế toán và thủ kho
phối hợp thực hiện xuất hàng, lập hóa đơn GTGT và ghi nhận doanh thu theo quy
định. Công ty áp dụng cả hình thức thanh toán bằng tiền mặt và chuyển khoản, đồng
thời theo dõi công nợ đối với khách hàng mua chịu.

Nhìn chung, công tác tổ chức bán hàng tại Công ty Cổ phần Tiximax có sự
phối hợp giữa bộ phận kinh doanh, kế toán và kho hàng, góp phần đảm bảo quá
trình bán hàng diễn ra nhanh chóng và hiệu quả.

- Hoạt động kinh doanh tại Tiximax có tính linh hoạt cao, thể hiện ở: Dịch vụ
được điều chỉnh theo yêu cầu từng khách hàng, quy trình vận hành có thể thay đổi
tùy theo thị trường và đối tác vận chuyển, nhanh chóng thích ứng với biến động về
chi phí, thời gian.
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2.1.3.2. Đặc điểm tổ chức quản lý tại công ty.
Công ty Cổ phần Tiximax được tổ chức quản lý theo mô hình trực tuyến –

chức năng, trong đó quyền điều hành tập trung ở Ban Giám đốc, đồng thời có sự
phân công chuyên môn rõ ràng cho từng bộ phận nghiệp vụ.

Sơ đồ 2.1. Tổ chức bộ máy quản lý tại công ty.
Ghi chú:

Chỉ đạo :
Phối hợp:

Chức năng, nhiệm vụ các phòng ban.
 Tổng giám đốc: Là người có quyền lực cao nhất và có trách nhiệm chỉ đạo

chung về mọi hoạt động của công ty.
 Phó giám đốc: Hỗ trợ Giám đốc điều hành, quản lý vận hành và triển khai

chiến lược của doanh nghiệp, đóng vai trò cầu nối giữa cấp lãnh đạo và các
phòng ban; chịu trách nhiệm trước Giám đốc về lĩnh vực được phân công.

 Phòng đối ngoại: Làm việc với các đơn vị cung cấp các dịch vụ, các cơ quan
truyền thông. Chịu trách nhiệm tổ chức các sự kiện, các buổi phỏng vấn và các
buổi gặp gỡ với giới truyền thông. Qua đó, xây dựng mối quan hệ đối ngoại và
phát triển hình ảnh công ty trong mắt công chúng.

 Phòng kinh doanh: Tổ chức thực hiện và kiểm soát các hoạt động kinh
doanh nhằm mang lại doanh thu, lợi nhuận, bao gồm nghiên cứu thị trường,
phát triển sản phẩm/dịch vụ, xây dựng chiến lược bán hàng, quản lý quan hệ
khách hàng, và điều phối liên phòng ban, đảm bảo mục tiêu kinh doanh chung.

 Phòng kỹ thuật: Quản lý, điều hành các vấn đề kỹ thuật, công nghệ, đảm bảo
chất lượng sản phẩm, tiến độ dự án, và vận hành hiệu quả; nhiệm vụ cụ thể bao

Tổng giám đốc

Phòng
đối
ngoại

Phòng
kinh
doanh

Phòng
kỹ

thuật

Phó giám đốc Phó giám đốc
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Kho
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gồm nghiên cứu, lập phương án kỹ thuật, giám sát thi công, bảo trì, bảo dưỡng
thiết bị, đào tạo nhân sự, xử lý sự cố và phối hợp liên phòng ban để tối ưu hóa
hoạt động sản xuất kinh doanh, nâng cao năng lực cạnh tranh của công ty.

 Phòng CNTT: Tham mưu chiến lược số hóa và vận hành toàn bộ hệ thống kỹ
thuật, nhiệm vụ chính bao gồm quản lý hạ tầng phần cứng & mạng, triển khai
phần mềm (Kế toán,...), đảm bảo an toàn thông tin & dữ liệu, và hỗ trợ kỹ thuật
cho nhân viên, nhằm đảm bảo công nghệ phục vụ hiệu quả cho sản xuất kinh
doanh, quản trị và tối ưu hóa quy trình làm việc.

 Phòng kế toán: Quản lý toàn bộ hoạt động tài chính, ghi chép, hạch toán chính
xác, đồng thời kiểm soát việc sử dụng tài sản, nguồn vốn, ngăn ngừa lãng phí,
và tuân thủ pháp luật; nhiệm vụ bao gồm thu thập số liệu, tính toán, phản ánh
các nghiệp vụ kinh tế phát sinh, kiểm tra tình hình thực hiện kế hoạch tài chính,
cung cấp thông tin cho điều hành.

 Kho: Theo dõi số lượng hàng hóa nhập xuất tồn. Kiểm tra tính chính xác các
giấy yêu cầu nhập xuất hàng theo đúng quy trình, lưu ý về loại hàng, số lượng
hàng và chữ ký các bên liên quan. Kiểm tra định kỳ số lượng hàng nhập và xuất
kho. Phối hợp với phòng kinh doanh trong việc giao hàng cho khách hàng.

2.1.3.3. Đặc điểm tổ chức kế toán tại công ty.
a) Tổ chức bộ máy kế toán.
 Sơ đồ bộ máy kế toán.

Sơ đồ 2.2: Bộ máy kế toán của công ty.
Ghi chú:

Chỉ đạo:
Phối hợp:

 Chức năng, nhiệm vụ các bộ phận.
 Kế toán trưởng: Là người tổ chức, điều hành và kiểm soát toàn bộ công tác kế

toán – tài chính của công ty; chịu trách nhiệm trước Ban Giám đốc và pháp luật

Kế toán bán
hàng – doanh

thu

Kế toán công
nợ

Kế toán trưởng

Kế toán tổng hợp

Kế toán kho

https://www.google.com/search?q=ki%E1%BB%83m+so%C3%A1t+vi%E1%BB%87c+s%E1%BB%AD+d%E1%BB%A5ng+t%C3%A0i+s%E1%BA%A3n&sca_esv=23d5ed8ffea6f576&rlz=1C1MMCH_enVN1120VN1120&sxsrf=AE3TifOfVkI4jMzIkFmdDbgyPv9W7ZGCnA:1766141126781&ei=xixFaYqyL_Pk2roPw46Z0Qk&ved=2ahUKEwiy7KTIvMmRAxW6k1YBHZF-DIMQgK4QegQIARAE&uact=5&oq=ch%E1%BB%A9c+n%C4%83ng+v%C3%A0+nhi%E1%BB%87m+v%E1%BB%A5+c%E1%BB%A7a+ph%C3%B2ng+k%E1%BA%BF+to%C3%A1n+trong+c%C3%B4ng+ty+c%E1%BB%95+ph%E1%BA%A7n&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiUGNo4bupYyBuxINuZyB2w6Agbmhp4buHbSB24bulIGPhu6dhIHBow7JuZyBr4bq_IHRvw6FuIHRyb25nIGPDtG5nIHR5IGPhu5UgcGjhuqduSMMfULUGWKAccAF4AZABAJgBlgGgAb8LqgEEMC4xMrgBA8gBAPgBAZgCCqACwAnCAgoQABiwAxjWBBhHwgIIEAAYogQYiQXCAgUQABjvBcICCBAAGIAEGKIEwgIIECEYoAEYwwSYAwCIBgGQBgiSBwMxLjmgB8Q0sgcDMC45uAe3CcIHBTItNS41yAdHgAgA&sclient=gws-wiz-serp&mstk=AUtExfA1Szv0UhGiCA_Urd7lZY6qrkaUUCLWcpfvCjAiTAceBpyZbmNWDrcppulR4IkacZtlR8lbwgdxHTRoM-AlfLPNVuWvzCUHq-da7EoJhDkMZAYFQQzdS6wgoKBPoL1C6FaellSe_HsQMo-jCZfweB0Sg_iNMC8D3gGECKe3n6SmQ49V9dVNoRxbM551ByHoog9K55hGVcFGIfe_dXKu9Lfr0JFIVaFF-_YgGirK0_1SltNwvJDM_-UjzvFyhbXb71MOrg6HQ5NsiXW4LviRyNQs&csui=3
https://www.google.com/search?q=l%C3%A3ng+ph%C3%AD&sca_esv=23d5ed8ffea6f576&rlz=1C1MMCH_enVN1120VN1120&sxsrf=AE3TifOfVkI4jMzIkFmdDbgyPv9W7ZGCnA:1766141126781&ei=xixFaYqyL_Pk2roPw46Z0Qk&ved=2ahUKEwiy7KTIvMmRAxW6k1YBHZF-DIMQgK4QegQIARAF&uact=5&oq=ch%E1%BB%A9c+n%C4%83ng+v%C3%A0+nhi%E1%BB%87m+v%E1%BB%A5+c%E1%BB%A7a+ph%C3%B2ng+k%E1%BA%BF+to%C3%A1n+trong+c%C3%B4ng+ty+c%E1%BB%95+ph%E1%BA%A7n&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiUGNo4bupYyBuxINuZyB2w6Agbmhp4buHbSB24bulIGPhu6dhIHBow7JuZyBr4bq_IHRvw6FuIHRyb25nIGPDtG5nIHR5IGPhu5UgcGjhuqduSMMfULUGWKAccAF4AZABAJgBlgGgAb8LqgEEMC4xMrgBA8gBAPgBAZgCCqACwAnCAgoQABiwAxjWBBhHwgIIEAAYogQYiQXCAgUQABjvBcICCBAAGIAEGKIEwgIIECEYoAEYwwSYAwCIBgGQBgiSBwMxLjmgB8Q0sgcDMC45uAe3CcIHBTItNS41yAdHgAgA&sclient=gws-wiz-serp&mstk=AUtExfA1Szv0UhGiCA_Urd7lZY6qrkaUUCLWcpfvCjAiTAceBpyZbmNWDrcppulR4IkacZtlR8lbwgdxHTRoM-AlfLPNVuWvzCUHq-da7EoJhDkMZAYFQQzdS6wgoKBPoL1C6FaellSe_HsQMo-jCZfweB0Sg_iNMC8D3gGECKe3n6SmQ49V9dVNoRxbM551ByHoog9K55hGVcFGIfe_dXKu9Lfr0JFIVaFF-_YgGirK0_1SltNwvJDM_-UjzvFyhbXb71MOrg6HQ5NsiXW4LviRyNQs&csui=3
https://www.google.com/search?q=tu%C3%A2n+th%E1%BB%A7+ph%C3%A1p+lu%E1%BA%ADt&sca_esv=23d5ed8ffea6f576&rlz=1C1MMCH_enVN1120VN1120&sxsrf=AE3TifOfVkI4jMzIkFmdDbgyPv9W7ZGCnA:1766141126781&ei=xixFaYqyL_Pk2roPw46Z0Qk&ved=2ahUKEwiy7KTIvMmRAxW6k1YBHZF-DIMQgK4QegQIARAG&uact=5&oq=ch%E1%BB%A9c+n%C4%83ng+v%C3%A0+nhi%E1%BB%87m+v%E1%BB%A5+c%E1%BB%A7a+ph%C3%B2ng+k%E1%BA%BF+to%C3%A1n+trong+c%C3%B4ng+ty+c%E1%BB%95+ph%E1%BA%A7n&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiUGNo4bupYyBuxINuZyB2w6Agbmhp4buHbSB24bulIGPhu6dhIHBow7JuZyBr4bq_IHRvw6FuIHRyb25nIGPDtG5nIHR5IGPhu5UgcGjhuqduSMMfULUGWKAccAF4AZABAJgBlgGgAb8LqgEEMC4xMrgBA8gBAPgBAZgCCqACwAnCAgoQABiwAxjWBBhHwgIIEAAYogQYiQXCAgUQABjvBcICCBAAGIAEGKIEwgIIECEYoAEYwwSYAwCIBgGQBgiSBwMxLjmgB8Q0sgcDMC45uAe3CcIHBTItNS41yAdHgAgA&sclient=gws-wiz-serp&mstk=AUtExfA1Szv0UhGiCA_Urd7lZY6qrkaUUCLWcpfvCjAiTAceBpyZbmNWDrcppulR4IkacZtlR8lbwgdxHTRoM-AlfLPNVuWvzCUHq-da7EoJhDkMZAYFQQzdS6wgoKBPoL1C6FaellSe_HsQMo-jCZfweB0Sg_iNMC8D3gGECKe3n6SmQ49V9dVNoRxbM551ByHoog9K55hGVcFGIfe_dXKu9Lfr0JFIVaFF-_YgGirK0_1SltNwvJDM_-UjzvFyhbXb71MOrg6HQ5NsiXW4LviRyNQs&csui=3
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về tính trung thực, hợp lý của thông tin kế toán. Các nhiệm vụ chính gồm: Tổ
chức bộ máy kế toán phù hợp với hình thức kế toán Nhật ký chung; ban hành và
hướng dẫn thực hiện các quy trình kế toán nội bộ; kiểm tra việc ghi chép Sổ
Nhật ký chung, Sổ Cái và các sổ chi tiết; ký duyệt chứng từ kế toán, báo cáo tài
chính và báo cáo thuế; tham mưu cho Ban Giám đốc trong quản lý tài chính, sử
dụng vốn và kiểm soát chi phí.

 Kế toán tổng hợp: Là bộ phận trung tâm của bộ máy kế toán, chịu trách nhiệm
ghi sổ Nhật ký chung, tổng hợp số liệu và lập báo cáo tài chính. Kế toán tổng
hợp thực hiện việc tiếp nhận, kiểm tra chứng từ do các kế toán phần hành
chuyển đến; ghi chép các nghiệp vụ kinh tế phát sinh vào Sổ Nhật ký chung; đối
chiếu số liệu giữa Sổ Cái và sổ chi tiết; lập báo cáo tài chính, báo cáo kế toán
quản trị theo quy định.

 Kế toán bán hàng – doanh thu: Chịu trách nhiệm theo dõi và phản ánh toàn
bộ nghiệp vụ bán hàng và cung cấp dịch vụ của công ty. Từ việc lập hóa đơn
bán hàng và cung cấp dịch vụ đúng quy định; ghi nhận doanh thu, thuế GTGT
đầu ra; theo dõi tình hình thực hiện hợp đồng, đơn hàng; lập bảng kê bán hàng
định kỳ; cung cấp chứng từ cho kế toán tổng hợp để ghi Nhật ký chung.

 Kế toán công nợ: Có chức năng theo dõi và quản lý các khoản phải thu, phải
trả, đảm bảo công tác thanh toán diễn ra đúng hạn. Nhiệm vụ bao gồm: Theo
dõi công nợ khách hàng và nhà cung cấp; lập phiếu thu, phiếu chi, ủy nhiệm chi,
đối chiếu công nợ định kỳ với khách hàng và nhà cung cấp; phối hợp với bộ
phận kinh doanh trong việc thu hồi công nợ; cung cấp chứng từ cho kế toán
tổng hợp ghi vào Nhật ký chung.

 Kế toán kho: Kế toán kho chịu trách nhiệm phản ánh tình hình nhập – xuất –
tồn kho hàng hóa của công ty một cách chính xác và kịp thời. Kế toán kho lập
và kiểm tra phiếu nhập kho, phiếu xuất kho; theo dõi số lượng và giá trị hàng
tồn kho; tham gia kiểm kê kho định kỳ và đột xuất; cung cấp số liệu tồn kho
phục vụ quản lý.

b) Hình thức kế toán tại công ty.
Căn cứ vào quy mô và đặc điểm hoạt động kinh doanh, yêu cầu quản lý,

công ty đã lựa chọn hình thức sổ kế toán “Nhật ký chung”.
Để công tác kế toán trở nên thuận tiện, nhanh chóng công ty đã áp dụng

phần mềm kế toán SMARTPRO giúp cho việc lập chứng từ, ghi sổ kế toán, theo
dõi các phần hành, các tài khoản và lập báo cáo tài chính trở nên dễ dàng, nhanh
gọn. Kế toán chỉ cần khai thác chính xác số liệu ban đầu và khi có các nghiệp vụ
kinh tế phát sinh chỉ cần nhập chính xác vào phần mềm, đúng tên tài khoản, số liệu
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như chứng từ gốc, chương trình sẽ tự động chuyển vào sổ nhật ký chung, các sổ chi
tiết, sổ cái, các bảng phân bổ, các báo cáo.

Hình 2.1: Giao diện chính của phần mềm SMARTPRO.
 Trình tự ghi sổ theo hình thức nhật ký chung.

Sơ đồ 2.3. Trình tự ghi sổ theo hình thức nhật ký chung.
Ghi chú:
Ghi hằng ngày:
Ghi cuối kỳ:
Quan hệ đối chiếu, kiểm tra:

Chứng từ kế toán

SỔ NHẬT KÝ
CHUNG

SỔ CÁI

Bảng cân đối số phát
sinh

BÁO CÁO TÀI CHÍNH

Sổ, thẻ kế toán
chi tiết

Bảng tổng hợp chi tiết
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 Sơ đồ trình tự ghi sổ kế toán theo hình thức Nhật ký chung trên máy tính.

Sơ đồ 2.4. Trình tự ghi sổ kế toán theo hình thức Nhật ký chung
Ghi chú:

Ghi hàng ngày:
Ghi cuối tháng:
Quan hệ đối chiếu, kiểm tra:

 Trình tự ghi sổ kế toán theo hình thức Nhật ký chung trên phần mềm kế toán
Smartpro.

Thực tế quy trình ghi sổ kế toán trên phần mềm máy tính ở Công ty Cổ phần
Tiximax được thể hiện qua sơ đồ trên.
- Hàng ngày: Kế toán căn cứ vào chứng từ kế toán hoặc bảng tổng hợp chứng từ kế
toán cùng loại đã kiểm tra, được dùng làm căn cứ ghi sổ, xác định tài khoản ghi Nợ,
tài khoản ghi Có để nhập dữ liệu vào máy vi tính theo các bảng, biểu được thiết kế
sẵn trên phần mềm kế toán. Theo quy trình của phần mềm kế toán, các thông tin
được tự động nhập vào sổ kế toán.
- Định kỳ cuối quý, tháng: Kế toán thực hiện việc thu thập chứng từ, hoá đơn GTGT
để thực hiện báo cáo thuế hàng quý. Việc đối chiếu giữa số liệu tổng hợp với số liệu
chi tiết được thực hiện tự động và luôn đảm bảo chính xác, trung thực theo thông tin
đã được nhập trong kỳ. Kế toán có thể kiểm tra, đối chiếu số liệu giữa sổ kế toán
với chứng từ gốc. Cuối năm kế toán tổng hợp sẽ thực hiện kết sổ (khoá sổ) và lập
báo cáo tài chính, sổ kế toán chi tiết được in ra giấy, đóng thành quyển và thực hiện
các thủ tục pháp lý theo quy định.
c) Chế độ kế toán và một số chính sách kế toán.

Công ty Cổ phần Tiximax áp dụng chế độ kế toán theo thông tư
200/2014/TT-BTC do Bộ Tài Chính ban hành ngày 22 tháng 12 năm 2014, có hiệu
lực thi hành từ ngày 01/01/2015. Bắt đầu từ ngày 01/01/2026 Công ty sẽ chuyển
sang áp dụng chế độ kế toán theo Thông tư 99/2025/TT-BTC.

CHỨNG TỪ KẾ
TOÁN

BẢNG TỔNG
HỢP

CHỨNG TỪ KẾ
TOÁN CÙNG

LOẠI

SỔ KẾ TOÁN
- Sổ chi tiết
- Sổ Cái

- Báo cáo tài
chính

- Báo cáo kế
toán quản trịMÁY VI TÍNH

PHẦN MỀM KẾ
TOÁN

“ SMARTPRO 2024”
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- Năm tài chính bắt đầu từ ngày 01/01 đến ngày 31/12 của năm dương lịch.
- Kỳ kế toán: 01/01 đến 31/12/2025.
- Đơn vị tiền tệ sử dụng trong kỳ kế toán: Đồng Việt Nam (VNĐ).
- Phương pháp tính giá xuất kho: Bình quân gia quyền cuối kỳ.
- Phương pháp khấu hao TSCĐ: Tính khấu hao theo phương pháp đường thẳng,
thời gian trích khấu hao được áp dụng theo thông tư 45/2013/TT-BTC.
- Phương pháp kê khai và nộp thuế GTGT: Công ty áp dụng phương pháp tính
thuế GTGT theo phương pháp Khấu trừ.
- Phương pháp hạch toán hàng tồn kho: Phương pháp kê khai thường xuyên.
- Phần mềm kế toán sử dụng: phần mềm SMARTPRO.
- Hình thức hóa đơn: Hóa đơn điện tử VIN - HOADON.
2.2. Thực trạng kế toán bán hàng và xác định kết quả kinh doanh.
2.2.1. Đặc điểm bán hàng tại công ty Cổ phần Tiximax.
2.2.1.1. Các nhóm sản phẩm, hàng hóa tại công ty.

Hoạt động bán hàng tại Công ty Cổ phần Tiximax mang đặc trưng của doanh
nghiệp thương mại – dịch vụ. Sơn và vật liệu xây dựng là một trong những nhóm
mặt hàng kinh doanh chủ yếu của Công ty Cổ phần Tiximax, phục vụ cho nhu cầu
xây dựng, sửa chữa và hoàn thiện công trình dân dụng cũng như công trình thương
mại. Do đó, “hàng hóa” tại Tiximax bao gồm:

STT NHÓM HÀNG HÓA, DỊCH VỤ TÊN HÀNG HÓA, DỊCH VỤ

1 Bán buôn vật liệu, thiết bị lắp đặt
khác trong xây dựng

Vật liệu xây dựng, thiết bị vệ sinh, ống
nối, khớp nối và chi tiết lắp ghép khác,
thiết bị lắp đặt vệ sinh, ván, sơn…

2 Dịch vụ tư vấn Hỗ trợ và tư vấn mua hàng trực tuyến,
tư vấn thủ tục vận chuyển hàng hóa, hỗ
trợ thiết kế nội dung quảng cáo…

2.2.1.2. Phương thức bán hàng.
- Bán lẻ hàng hóa: Thường bán lẻ cho các khách hàng cá nhân mua ít sản phẩm,
hàng hóa của công ty.
- Bán buôn hàng hóa: Thường là các doanh nghiệp mua với số lượng lớn, các khách
hàng thường xuyên của công ty như: Công ty TNHH Xây dựng Khoa Châu, Công
ty Cổ phần Lăng Cô Plaza, Công ty Cổ phần Bưu vận nội địa và quốc tế Đông
Dương,….
2.2.1.3. Phương thức thanh toán.
- Hình thức thanh toán trực tiếp: Khách hàng sau khi nhận được hàng sẽ thanh toán
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ngay có thể bằng tiền mặt hoặc chuyển khoản, quẹt thẻ tại công ty.
- Hình thức thanh toán trả sau: Áp dụng cho khách hàng làm ăn lâu dài và ký kết
hợp đồng với công ty, sau khi khách hàng đã nhận được hàng nhưng chưa thanh
toán sẽ được ghi vào công nợ và thanh toán định kỳ tùy vào cam kết trong hợp đồng
kinh tế.
2.2.2. Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ.
2.2.2.1. Tài khoản sử dụng.

Để phản ánh doanh thu từ các hoạt động bán hàng và cung cấp dịch vụ phát
sinh trong năm công ty cổ phần Tiximax đã sử dụng TK 511 - "Doanh thu bán hàng
và cung cấp dịch vụ. TK 511 được chi tiết thành hai tài khoản cấp 2 như sau:
- Tài khoản 5111 - Doanh thu bán hàng hóa.
- Tài khoản 5113 - Doanh thu cung cấp dịch vụ.
2.2.2.2. Chứng từ sử dụng.
- Hóa đơn giá trị gia tăng.
- Phiếu xuất kho.
- Giấy báo có ( nếu khách thanh toán bằng chuyển khoản).
- Để thuận tiện cho việc đối chiếu, kiểm tra và theo dõi chặt chẽ quá trình tiêu thụ
hàng hóa, công ty còn sử dụng một số chứng từ khác như hợp đồng kinh tế, biên
bản giao nhận hàng hóa, ....
2.2.2.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp:
+ Sổ nhật ký chung
+ Sổ cái tài khoản 511
- Sổ chi tiết:
+ Sổ chi tiết tài khoản 5111
+ Sổ chi tiết tài khoản 5113
+ Sổ chi tiết bán hàng
2.2.2.4. Quy trình luân chuyển chứng từ.
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Khách hàng Bộ phận kinh doanh Giám đốc
(1) (2)

(3)

Bộ phận kế toán

(5a)

(4)

(5b)

(6)

(7a)

(7b)

Sơ đồ 2.5. Trình tự luân chuyển chứng từ
Diễn giải:
- Khi khách hàng có nhu cầu tìm hiểu, hoặc mua hàng tại công ty, khách hàng gửi
yêu cầu báo giá đến phòng kinh doanh bằng phương thức gửi mail/ zalo…, phòng
kinh doanh tiếp nhận và làm bảng báo giá gửi Giám đốc phê duyệt và gửi cho khách
hàng.
- Sau khi xem báo giá, khách hàng xem xét và quyết định đặt hàng. Bộ phận kinh
doanh sẽ chuyển đơn hàng cho bộ phận kế toán, kế toán sẽ tiếp nhận đơn đặt hàng
của khách hàng.
- Kế toán lập phiếu xuất kho hàng các hàng hóa trong đơn đặt hàng. Sau khi chuyển
giao hàng hóa cho khách hàng, kế toán lập hóa đơn GTGT bằng cách vào phần
mềm hóa đơn điện tử VIN-HOADON để xuất hóa đơn GTGT và gửi hóa đơn
GTGT qua mail/zalo…của khách hàng.

Yêu cầu báo giá Bảng báo giá Phê duyệt

Đặt hàng

Phiếu xuất kho

Nhận đơn đặt hàng

Hóa đơn GTGTHóa đơn GTGT

Phiếu thu

Giấy báo có
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Hình 2.2: Giao diện phần mềm VIN-HOADON.
- Sau khi khách hàng nhận hóa đơn GTGT và đồng ý thanh toán.
+ Thanh toán bằng tiền mặt cho công ty, bộ phận kế toán sẽ tiến hành lập phiếu thu
(liên 1 và liên 2). Phiếu thu liên 2 kế toán giao cho khách hàng.
+ Trường hợp khách hàng thanh toán bằng tiền gửi ngân hàng. Cuối tháng kế toán
nhận giấy báo có từ ngân hàng để hạch toán vào phần mềm.
- Kế toán sẽ ghi nhận doanh thu vào phần mềm căn cứ trên hóa đơn GTGT đã phát
hành đồng thời phiếu xuất kho cũng sẽ được xuất ra trên cơ sở của hóa đơn GTGT.
Phần mềm kế toán sẽ tự động ghi nhận vào sổ nhật ký chung, số cái, số chi tiết các
tài khoản có liên quan.
2.2.2.5. Nghiệp vụ minh họa.

Công ty có 2 nguồn doanh thu chính là: Doanh thu bán hàng hóa và Doanh
thu cung cấp dịch vụ.
a). Doanh thu bán hàng.
 Nghiệp vụ minh họa 1: Ngày 11/12/2025 CÔNG TY TNHH TƯ VẤN XÂY

DỰNG BÌNH PHÚ đã đến công ty để tìm hiểu và mua loại sơn: SƠN
JOTAPLAST BASE A 16.2L với số lượng 11 PCS, đơn giá 884.933 đồng
(thành tiền chưa thuế là 9.734.259 đồng). Thuế GTGT 8%, khách hàng đã thanh
toán bằng chuyển khoản.

- Sau khi lập hóa đơn GTGT số 151 ngày 11/12/2025, kế toán tiếp tục nhập
liệu vào phần mềm Smartpro với đúng loại doanh thu và nhấn lưu phần mềm sẽ tự
động ghi vào Nhật ký chung, Sổ Cái TK 511 và Sổ chi tiết doanh thu bán hàng TK
5111. Dưới đây là hóa đơn GTGT số 151:
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Hình 2.3: Hóa đơn GTGT số 151.
- Để kết xuất Sổ chi tiết TK 511, cụ thể là TK 5111 - Doanh thu bán hàng

hóa, thực hiện các thao tác sau: Vào “Sổ kế toán” → “Sổ chi tiết tài khoản” →
Chọn TK 5111 → “In”. Khi đó Sổ chi tiết TK 5111 sẽ hiện ra.
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Trích sổ chi tiết TK 5111

b). Doanh thu cung cấp dịch vụ.
 Nghiệp vụ minh họa 2: Ngày 31/12/2025, một khách lẻ đã mua gói dịch vụ hỗ

trợ và tư vấn mua hàng trực tuyến với giá chưa thuế là 805.556 đồng. Thuế suất
thuế GTGT là 8%. Khách hàng đã thanh toán bằng tiền gửi ngân hàng.

- Sau khi lập hóa đơn GTGT số 512 ( khách hàng không lấy hóa đơn), kế
toán tiếp tục nhập liệu vào phần mềm Smartpro với đúng loại doanh thu và nhấn lưu
phần mềm sẽ tự động ghi vào Nhật ký chung, Sổ Cái TK 511 và Sổ chi tiết doanh
thu cung cấp dịch vụ TK 5113. Dưới đây là hóa đơn GTGT số 512.
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Hình 2.4: Hóa đơn GTGT số 512.
- Để kết xuất Sổ chi tiết TK 511, cụ thể là TK 5113 - Doanh thu cung cấp

dịch vụ, thực hiện các thao tác sau: Vào “Sổ kế toán” → “Sổ chi tiết tài khoản” →
Chọn TK 5113 → “In”. Khi đó Sổ chi tiết TK 5113 sẽ hiện ra.
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Trích sổ chi tiết TK 5113

- Để kết xuất Sổ chi tiết bán hàng, thực hiện các thao tác sau: Vào “Sổ kế
toán” → “Sổ chi tiết bán hàng” → Nhập thời gian từ 01/01/2025 đến 31/12/2025 →
“In”. Khi đó Sổ chi tiết bán hàng sẽ hiện ra.
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Trích sổ chi tiết bán hàng.

c). Tổng hợp doanh thu.
- Từ hai nghiệp vụ minh họa 1 và nghiệp vụ minh họa 2 tương tự như các

bước kết xuất Sổ chi tiết tài khoản, để kết xuất Sổ Nhật ký chung: Vào “Sổ kế
toán” → “Sổ Nhật ký chung” → Nhập thời gian từ 01/1/2025 đến 31/12/2025 →
“In”. Khi đó Sổ Nhật ký chung sẽ hiện ra. Để xem hai bút toán ghi nhận doanh thu
của hai nghiệp vụ minh họa trên sổ nhật ký chung xem tại trang 74 và trang 75.

- Để kết xuất Sổ Cái tài khoản 511 - Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch
vụ, thực hiện các thao tác sau: Vào “Sổ kế toán” → “Sổ Cái tài khoản” → Chọn TK
511 → “In”. Khi đó Sổ Cái TK 511 sẽ hiện ra.
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Trích sổ cái TK 511.

2.2.3. Kế toán các khoản giảm trừ doanh thu.
Trong kỳ kế toán vừa qua, hoạt động kinh doanh của công ty Cổ phần Tiximax diễn

ra vô cùng ổn định và hiệu quả, thể hiện rõ nét qua việc không phát sinh các khoản nghiệp
vụ giảm trừ doanh thu. Toàn bộ doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ đều được ghi
nhận là doanh thu thuần, do không có bất kỳ trường hợp nào liên quan đến chiết khấu
thương mại, giảm giá hàng bán hay hàng bán bị trả lại.
2.2.4. Kế toán giá vốn hàng bán.
2.2.4.1. Tài khoản sử dụng.

Để có thể hạch toán giá vốn hàng bán, kế toán sử dụng Tài khoản 632 “ Giá
vốn hàng bán”.
2.2.4.2. Phương pháp xác định giá vốn hàng bán.
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Công ty cổ phần Tiximax dùng phương pháp bình quân gia quyền cuối kỳ để
tính giá xuất kho cho hàng hóa. Theo đó mỗi cuối tháng kế toán sẽ thực hiện tính
giá xuất kho trên phần mềm kế toán.
2.2.4.3. Chứng từ sử dụng.

Phiếu xuất kho; hóa đơn GTGT.
2.2.4.4. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung; sổ cái TK 632; sổ cái TK 154
2.2.4.5. Quy trình luân chuyển chứng từ.

Sơ đồ 2.6. Quy trình ghi sổ giá vốn hàng bán
Ghi chú:
Ghi hằng ngày:
Ghi cuối kỳ:
Quan hệ đối chiếu, kiểm tra:
2.2.4.6. Nghiệp vụ minh họa.
a). Giá vốn hàng bán.

Dựa vào nghiệp vụ minh họa số 1 ở trên.
- Ngày 11/12/2025 hóa đơn GTGT số 151 xuất cho Công ty TNHH tư vấn và xây
dựng Bình Phú dựa vào hóa đơn kế toán sẽ toán tiến hành nhập vào phần mềm.
- Mô tả quá trình: Căn cứ vào hóa đơn GTGT số 151 (Nghiệp vụ 1 ngày
11/12/2025), Đơn giá xuất kho được tính theo phương pháp bình quân gia quyền
cuối kỳ (tháng), giá vốn được xác định là 695.657 đồng. Theo đó vào mỗi cuối
tháng kế toán sẽ thực hiện tính giá xuất kho 1 lần trên phần mềm. Khi đó phần mềm
sẽ tự cập nhật giá vào giá phiếu xuất kho.
- Dưới đây là phiếu xuất kho theo hóa đơn GTGT số 151.

Chứng từ kế toán (PNK, Hóa đơn TGT…)

NHẬT KÝ CHUNG

Báo cáo tài chính

Sổ cái TK 632 Sổ chi tiết
GVHB

Bảng cân đối tài khoản
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Hình 2.5: Phiếu xuất kho theo hóa đơn 151
b). Giá vốn cung cấp dịch vụ.

Dựa vào nghiệp vụ minh họa số 2 ở trên.
- Ngày 31/12/2025, Hóa đơn GTGT số 512 cung cấp dịch vụ tư vấn mua hàng trực
tuyến cho một khách hàng. Kế toán sẽ ghi nhận giá vốn của dịch vụ.
- Do hoạt động cung cấp dịch vụ của công ty mang đặc trưng của loại hình dịch vụ
phi vật chất, không phát sinh hàng tồn kho và được thực hiện khi khách hàng có nhu
cầu. Vì vậy giá vốn dịch vụ của công ty chủ yếu được hình thành từ các chi phí phát
sinh trong quá trình cung cấp dịch vụ. Cụ thể, giá vốn dịch vụ là tiền lương và chi
phí nguyên vật liệu của nhân viên tư vấn.
- Mô tả: Sau khi nhận được yêu cầu tư vấn và mua dịch vụ từ khách hàng , kế toán
sẽ tiến hành lập phiếu kế toán số 218.
- Dưới đây là Phiếu kế toán số 218.

Hình 2.6: Phiếu kế toán số 18 xuất theo hóa đơn GTGT số 512.
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Sau khi lập phiếu kế toán, nhân viên kế toán ghi nhận chi phí vào Tài khoản
154- Chi phí sản xuất, kinh doanh dở dang, để tập hợp tất cả chi phí tiền lương
và chi phí nguyên vật liệu của nhân viên tư vấn. Cuối kỳ khi các dịch vụ hoàn thành
và đủ điều kiện ghi nhận doanh thu, kế toán thực hiện kết chuyển toàn bộ chi phí
dịch vụ đã tập hợp từ tài khoản 154 sang Tài khoản 632 – Giá vốn hàng bán để
xác định giá vốn của dịch vụ cung cấp trong kỳ.

Trích sổ cái TK 154.

Thực tế tại công ty, giá vốn dịch vụ chủ yếu là chi phí tiền lương và các
khoản trích theo lương của nhân viên trực tiếp thực hiện dịch vụ. Bên cạnh đó, công
ty đã theo dõi giá vốn dịch vụ thông qua các tài khoản như: TK 154 để tập hợp chi
phí dịch vụ và TK 334, 338 để theo dõi chi phí nhân công và các nguyên vật liệu
dùng trong quá trình cung cấp dịch vụ, nên vẫn kiểm soát được đầy đủ giá vốn phát
sinh. Do đó, việc theo dõi TK 632 ở mức tổng hợp giúp công ty giảm khối lượng
ghi chép kế toán, phù hợp với quy mô bộ máy kế toán và điều kiện thực tế trong quá
trình hoạt động.
 Để kết xuất và in sổ cái TK 632 – Giá vốn hàng bán kế toán thực hiện thao tác:

Vào “Sổ kế toán” → “Sổ cái tài khoản ” → Chọn TK 632 → “In”. Khi đó Sổ
cái TK 632 sẽ hiện ra.
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Trích sổ cái TK 632

 Để xem sổ nhật ký chung ghi nhận giá vốn hàng bán của hàng hóa và dịch vụ
xem tại trang 74 và trang 75.

2.2.5. Kế toán chi phí bán hàng.
2.2.5.1. Tài khoản sử dụng.

Để ghi nhận các chi phí liến quan đến hoạt động bán hàng công ty đã sử
dụng TK 641 -"Chi phí bán hàng" để hạch toán.
2.2.5.2. Chứng từ sử dụng.

Bảng phân bổ tiền lương và BHXH; chứng từ chi phí vận chuyển: vé xe, hoá
đơn phí vận chuyển, phiếu chi; hoá đơn vận chuyển hàng kèm theo bảng kê chi tiết;
hoá đơn GTGT kèm theo phiếu xuất kho; hóa đơn về dịch vụ mua ngoài: tiền điện,
nước...
2.2.5.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ chi tiết: Sổ chi tiết tài khoản 641
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung; sổ cái TK 641.
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2.2.5.4. Quy trình luân chuyển chứng từ.

Sơ đồ 2.7: Quy trình ghi sổ chi phí bán hàng.
Ghi chú:
Ghi hằng ngày:
Ghi cuối kỳ:
Quan hệ đối chiếu, kiểm tra:
2.2.5.5. Nghiệp vụ minh họa.
Nghiệp vụ minh họa 3: Ngày 04/10/2025 Công ty thanh toán tiền mua dịch vụ
quảng cáo Google Ads của Công ty TNHH GOOGLE VIỆT NAM số tiền 200.000
đồng (đã bao gồm VAT 8%) kèm hóa đơn GTGT số 2760057. Công ty lập phiếu
chi tiền.

- Hóa đơn GTGT;
PC; Giấy báo nợ

Nhật ký chung

Sổ cái TK 641

Bảng cân đối tài
khoản

Báo cáo tài chính

Sổ chi tiết chi
phí bán hàng
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Hình 2.7: Hóa đơn GTGT mua dịch vụ quảng cáo Google Ads.
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Hình 2.8: Phiếu chi mua dịch vụ quảng cáo Google Ads.
Dựa vào hóa đơn GTGT kế toán nhập liệu vào phần mềm SMARTPRO để

hạch toán: Vào “Nhập phát sinh → nhập loại chứng từ là PC”. Sau khi nhập số
liệu đầy đủ và bấm nút “Lưu” ”, thì phần mềm sẽ hiển thị như bên dưới. Phần mềm
sẽ tự động cập nhật thông tin vào sổ nhật ký chung, sổ cái TK 641.

Hình 2.9: Giao diện phần mềm nhập phiếu chi tiền mua dịch vụ.
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Trích sổ cái TK 641

Xem bút toán ghi nhận chi phí bán hàng trên sổ nhật ký chung tại trang 74.
2.2.6. Kế toán chi phí quản lý doanh nghiệp.
2.2.6.1. Tài khoản sử dụng.

Công ty sử dụng tài khoản 642 – “Chi phí quản lý kinh doanh” để theo dõi
chi phí quản lý kinh doanh phát sinh trong kỳ của doanh nghiệp. TK 642 có các tài
khoản chi tiết sau:
+ TK 6421 – Chi phí nhân viên quản lý
+ TK 6422 – Chi phí vật liệu quản lý
+ TK 6423 – Chi phí phân bổ CCDC
+ TK 6424 – Chi phí khấu hao TSCĐ
+ TK 6427 – Chi phí dịch vụ mua ngoài
2.2.6.2. Chứng từ sử dụng.
- Phiếu chi, ủy nhiệm chi.
- Bảng thanh toán tiền lương
- Bảng trích khấu hao TSCĐ
- Hóa đơn mua dịch vụ khác.
2.2.6.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung, sổ cái tài khoản 642,
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- Sổ chi tiết: Sổ chi tiết TK 6421, sổ chi tiết TK 6422, sổ chi tiết TK 6423, sổ chi
tiết TK 6424, sổ chi tiết TK 6427.
2.2.6.4. Quy trình luân chuyển chứng từ.

Sơ đồ 2.8. Quy trình ghi sổ chi phí quản lý doanh nghiệp.
Ghi chú:

Ghi hằng ngày:
Ghi cuối kỳ:
Quan hệ đối chiếu, kiểm tra:

2.2.6.5. Nghiệp vụ minh họa.
Nghiệp vụ minh họa 4: Ngày 30/12/2024 công ty mua dịch vụ Đăng ký Google
WorkSpace của công ty TNHH phần mền Nhân Hòa có số hóa đơn 18129 với số
tiền chưa thuế là 8,740,000 đồng và sản phẩm phần mềm này thuộc đối tượng
không chịu thuế. Được phân bổ trong 36 tháng. Bảng trích chi phí chờ phân bổ xem
trang 53 và sổ nhật ký chung tại trang 74.

Sổ chi tiết chi phí quản
lý doanh nghiệp

Sổ cái TK 642

Bảng cân đối phát
sinh

Báo cáo tài chính

Chứng từ kế toán (Hóa đơn, Phiếu chi,...)

Nhật ký chung
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Trích sổ chi tiết tài khoản 6421

Nghiệp vụ minh họa 5: Ngày 15/11/2024 công ty mua thiết bị của CÔNG
TY CỔ PHẦN THẾ GIỚI DI ĐỘNG có số hóa đơn 9947080 với số tiền chưa thuế
là 24.172.727 đồng (VAT 10%). Được khấu trừ trong 36 tháng. Xem Sổ nhật ký
chung ở 73.
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Trích sổ chi tiết TK 6422.

Bảng trích chi phí chờ phân bổ.
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Nghiệp vụ minh họa 6: Ngày 14/11/2025 Công ty mua các vật dụng VPP
tại CÔNG TY TNHH SẢN XUẤT VÀ XUẤT NHẬP KHẨU SAO ĐỎ VIỆT
NAM, đã thanh toán số tiền là 11.664.000 đồng (đã bao gồm VAT) kèm theo hóa
đơn 612.

Hình 2.10: Hóa đơn mua VPP.
Dựa vào hóa đơn GTGT số 612 kế toán lập phiếu kế toán vào phần mềm

SMARTPRO để hạch toán: Vào “Nhập phát sinh → nhập loại chứng từ là
“PKT”. Sau khi nhập số liệu đầy đủ và bấm nút “Lưu” thì phần mềm sẽ ghi nhận
và khi tải chứng từ sẽ hiển thị như bên dưới. Phần mềm sẽ tự động cập nhật thông
tin vào sổ nhật ký chung, sổ cái TK 642, sổ chi tiết TK 6423.

Hình 2.11: Phiếu kế toán mua VPP
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Trích sổ chi tiết TK 6423.

Bút toán được ghi nhận trong sổ nhật ký chung ở trang 75.
Nghiệp vụ minh họa 7: Ngày 30/10/2024, công ty mua một chiếc xe ô tô với

nguyên giá 717.272.727 đồng. Tài sản này được khấu trừ trong 72 tháng. Dưới đây
là Bảng khấu hao TSCĐ năm 2025 và xem bút toán phân bổ trong sổ nhật ký chung
ở trang 74.

Bảng khấu hao tài sản cố định năm 2025.
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Trích sổ chi tiết TK 6424.

Nghiệp vụ minh họa 8: Ngày 14/12/2025 Công ty tiếp khách tại nhà hàng
MW GO Trường Chinh HCM và thanh toán số tiền là 2.345.760 đồng ( đã bao gồm
VAT 8%) kèm theo hóa đơn 3973309. Công ty lập PC.
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Hình 2.12: Hóa đơn 3973309.
Dựa vào hóa đơn GTGT số 3973309 kế toán tiến hành nhập liệu vào phần

mềm SMARTPRO, để hạch toán: Vào “Nhập phát sinh → nhập loại chứng từ là
PC”. Sau khi nhập số liệu đầy đủ và bấm nút “Lưu” ”, thì phần mềm sẽ tự động
cập nhật thông tin vào sổ nhật ký chung, sổ cái TK 642, sổ chi tiết TK 6427. Dưới
đây là PC và sổ chi tiết TK 6427.

Hình 2.13: PC chi phí tiếp khách số 3973309
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Trích sổ chi tiết TK 6427

Để kết xuất và in sổ cái TK 642 – Chi phí quản lý kinh doanh, kế toán thực
hiện thao tác: Vào “Sổ kế toán” → “Sổ Cái tài khoản” → Chọn TK 642 → “In”.
Khi đó Sổ Cái TK 642 sẽ hiện ra. Xem bút toán ghi nhận trên sổ nhật ký chung ở
trang 73, 74và 75.
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Trích sổ cái TK 642.

2.2.7. Kế toán doanh thu hoạt động tài chính.
2.2.7.1. Tài khoản sử dụng.

Công ty sử dụng tài khoản 515 - “Doanh thu tài chính” để phản ảnh các
khoản doanh thu từ hoạt động tài chính. Doanh thu hoạt động tài chính của công ty
chủ yếu đến từ lãi tiền gửi ngân hàng.
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2.2.7.2. Chứng từ sử dụng.
Giấy báo có; Sao kê ngân hàng (sổ phụ ngân hàng).

2.2.7.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung; sổ cái TK 515;
- Sổ chi tiết: Sổ chi tiết TK 515
2.2.7.4. Quy trình luân chuyển chứng từ.

Sơ đồ 2.9. Quy trình ghi sổ doanh thu tài chính.
Ghi chú:
Ghi hằng ngày:
Ghi cuối kỳ:
2.2.7.5. Nghiệp vụ minh họa.
Nghiệp vụ minh họa 9: Ngày 31/10/2025 công ty nhận được thông báo tiền lãi của
ngân hàng thương mại cổ phần kỹ thương Việt Nam về số tiền lãi là 13.483 đồng.

Hình 2.14: Sổ phụ nhân hàng Techcombank.

Sổ phụ, sao kê ngân hàng; Giấy báo có

Nhật ký chung

Sổ cái TK 515

Bảng cân đối tài
khoản

Báo cáo tài chính
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Căn cứ sổ phụ ngân hàng ngày 31/10/2025 về tiền lãi mà công ty thu được,
kế toán tiến hành nhập số liệu vào phần mềm. Sau khi nhập đầy đủ dữ liệu vào phần
mềm thì phần mềm sẽ tự động cập nhật lên sổ nhật ký chung, sổ cái TK 515, sổ chi
tiết TK 515. Sổ nhật ký chung xem ở trang 73.

Trích sổ chi tiết TK 515.

Trích sổ cái TK 515.
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2.2.8. Kế toán chi phí hoạt động tài chính.
2.2.8.1. Tài khoản sử dụng.

Để phản ánh chi phí hoạt động tài chính công ty đã sử dụng tài khoản 635 -
“Chi phí hoạt động tài chính”
2.2.8.2. Chứng từ sử dụng.

Giấy báo nợ; các chứng từ liên quan,...
2.2.8.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung, Sổ cái TK 635.
- Sổ chi tiết: Sổ chi tiết TK 635
2.2.8.5. Nghiệp vụ minh họa.

Trong năm 2025 công ty cổ phần Tixiamax không phát sinh các khoản chi
phí hoạt động tài chính.
2.2.9. Kế toán thu nhập khác.
2.2.9.1. Tài khoản sử dụng.

Tài khoản sử dụng: TK 711 – “Thu nhập khác” dùng để phản ánh các khoản
thu nhập khác ngoài hoạt động sản xuất, kinh doanh thông thường của doanh nghiệp.
2.2.9.2. Chứng từ sử dụng.

Hợp đồng kinh tế, biên bản thanh lý bàn giao, giấy báo có và các chứng từ có
liên quan,..
2.2.9.3. Sổ sách sử dụng.
- Sổ tổng hợp: Sổ nhật ký chung, sổ cái tài khoản 711.
- Sổ chi tiết: Sổ chi tiết tài khoản 711
2.2.9.4. Nghiệp vụ minh họa.

Trong năm 2025, công ty Cổ phần Tiximax không phát sinh nghiệp vụ nào
có liên quan đến các khoản thu nhập khác.
2.2.10. Kế toán chi phí khác.
2.2.10.1. Tài khoản sử dụng.

Công ty sử dụng TK 811 – “Chi phí khác”. Trong kỳ công ty không có phát
sinh nhiều nghiệp vụ liên quan tới tài khoản chi phí khác chỉ có tiền phạt từ nộp
chậm các khoản khác điều tiết 100% ngân sách địa phương theo quy định của pháp
luật do ngành thuế quản lý.
2.2.10.2. Chứng từ sử dụng.

Giấy nộp tiền, sao kê ngân hàng, phiếu chi...
2.2.10.3. Sổ sách sử dụng.

Sổ nhật ký chung, sổ cái tài khoản 811
2.2.10.4. Nghiệp vụ minh họa.
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Nghiệp vụ minh họa 10: Ngày 25/07/2025 công ty Cổ phần Tiximax phát
sinh nghiệp vụ tiền chậm nộp thuế thu nhập doanh nghiệp với số tiền 200.683 đồng.

Hình 2.15: Giấy nộp tiền vào ngân sách nhà nước.
Sau khi nhận được chứng từ là giấy nộp tiền vào ngân sách nhà nước thì kế

toán tiến hành nhập liệu vào phần mềm Smartpro. Khi đó phần mềm sẽ tự động ghi
nhận vào sổ nhật ký chung và sổ cái TK 811. Xem sổ nhật ký chung tại trang 73.
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Trích sổ cái TK 811

2.2.11. Kế toán thuế thu nhập doanh nghiệp.
2.2.11.1. Tài khoản sử dụng.

Để phản ánh chi tiết thuế thu nhập doanh nghiệp công ty Cổ phần Tiximax
sử dụng tài khoản 821 - “Chi phí thuế thu nhập doanh nghiệp”
2.2.11.2. Chứng từ sử dụng.

Tờ khai thuế TNDN, PC, ủy nhiệm chi.
2.2.11.3. Sổ sách sử dụng.

Sổ nhật ký chung, sổ cái TK 821, sổ chi tiết 8211.
2.2.11.4. Nghiệp vụ minh họa.

Trong năm 2025, công ty Cổ phần Tiximax kinh doanh có lời nên doanh
nghiệp có phát sinh tài khoản 821, vì công ty có doanh thu lớn hơn 3 tỷ và bé hơn
50 tỷ nên thuế suất thuế TNDN phải nộp cho nhà nước là 17%.

Vào thời điểm cuối năm, sau khi đã lập báo cáo tài chính kế toán tiến hành
lập tờ khai quyết toán thuế TNDN. Từ báo cáo kết quả kinh doanh, kế toán vào
phần mềm HTKK Chọn mục thuế TNDN Chọn tờ khai thuế
TNDN (03/TNDN - TT80/2021) Chọn thời gian , phụ lục 03-1A/TNDN

Nhập các số liệu từ báo cáo kết quả kinh doanh vào tờ khai và phụ lục.
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Hình 2.16: Tờ khai quyết toán thuế thu nhập doanh nghiệp (mẫu 03/TNDN)
Tương tư các sổ cái ở trên kế toán vào phần mềm để kết xuất sổ cái TK 821,

sổ chi tiết 8211. Và xem sổ nhật ký chung ghi nhận bút toán này ở trang 75.
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Trích sổ chi tiết TK 8211

Trích sổ cái TK 821.

2.2.12. Kế toán xác định kết quả kinh doanh.
2.2.12.1. Tài khoản sử dụng.

Để xác định kết quả bán hàng, kế toán sử dụng tài khoản 911 – Xác định kết
quả kinh doanh.
2.2.12.2. Sổ sách sử dụng.
+ Sổ nhật ký chung
+ Sổ cái TK 911 – “Kết quả hoạt động kinh doanh”
2.2.12.3. Quy trình kết chuyển.

Vào thời điểm 31/12 kế toán thực hiện bút toán kết chuyển các tài khoản
doanh thu, chi phí sang tài khoản 911 nhằm phục vụ cho công tác làm báo cáo tài
chính cuối năm và các loại thuế liên quan đến hoạt động kinh doanh. Phần mềm sẽ
tự động kết chuyển theo lựa chọn của kế toán, đồng thời xuất các báo cáo theo yêu
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cầu như bảng cân đối kế toán, báo cáo kết quả kinh doanh, báo cáo lưu chuyển tiền
tệ,…

Công ty sử dụng bút toán kết chuyển theo tháng bằng các bút toán phân bổ tự
động và các bút toán kết chuyển tự động trên phần mềm. Kế toán tiến hành chọn bút
toán kết chuyển trên phần mềm với giao diện chọn bút toán kết chuyển tự động.

Để thực hiện bút toán kết chuyển trên phần mềm thực hiện các bước sau:
Bước 1: Vào phần mền Smartpro sau đó chọn “C. Xử lý cuối tháng” Chọn
“Kết chuyển số dư tài khoản - tự động”.

Hình 2.17: Giao diện phần mềm khi thực hiện kết chuyển.
Bước 2: Sau khi chọn kết chuyển số dư phần mềm hiện ra giao diện kết chuyển như
trong hình bên dưới.

Hình 2.18: Giao diện kết chuyển tài khoản.
Chọn các mục cần kết chuyển sau đó bấm “OK”. Phần mềm sẽ tự động kết

chuyển các mục đã chọn đồng thời ghi nhận bút toán kết chuyển vào các sổ kế toán
liên quan.
2.2.12.4. Nghiệp vụ minh họa.
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Ngày 31/12/2025 kế toán thực hiện bút toán kết chuyển các tài khoản doanh
thu, chi phí cuối kỳ và xác định kết quả kinh doanh năm 2025. Kế toán tiến hành
các lựa chọn phần mềm sẽ tự động cập nhật vào sổ nhật ký chung, sổ chi tiết TK911,
sổ cái TK911 và sẽ tự động cập nhật lên báo cáo kết quả kinh doanh năm 2025.

Sổ nhật ký chung xem tại trang 73, 74 và 75.

Trích sổ chi tiết TK 911.
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Trích sổ cái TK 911.

Sau khi kết chuyển các tài khoản doanh thu, chi phí vào TK 911, phần mềm
sẽ tự động cập nhật lên Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh năm 2025.
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Hình 2.19: Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh năm 2025.



73

TRÍCH SỔ NHẬT KÝ CHUNG.



74



75



76

CHƯƠNG 3: NHẬN XÉT VÀ MỘT SỐ GIẢI PHÁP NHẰM HOÀN THIỆN
CÔNG TẮC KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ XÁC ĐỊNH KẾT QUẢ HOẠT
ĐỘNG KINH DOANH
3.1. Một số nhận xét chung về kế toán bán hàng và xác định kế quả hoạt động
kinh doanh tại công ty Cổ phần Tiximax.

Qua thời gian thực tập tại công ty Cổ phần Tiximax em đã nhận thấy được
những ưu điểm và học hỏi được nhiều điểm qua công tác kế toán tại công ty. Chỉ
mới hoạt động được 3 năm nhưng công ty đã có được một vị thế ổn định trong thị
trường về cung cấp vật liệu, thiết bị trong xây dựng.
3.1.1. Ưu điểm.
- Về tổ chức quản lý: Lãnh đạo công ty là người có trình độ nên công tác quản lý
và điều hành công ty tương đối tốt. Đội ngũ nhân viên chuyên nghiệp, có kinh
nghiệm, đủ năng lực, đáp ứng được yêu cầu ngày càng cao trong môi trường kinh
doanh khốc liệt.
- Về tổ chức bộ máy kế toán: Bộ máy kế toán của công ty được tổ chức theo hình
thức tập trung tương đối gọn nhẹ và hiệu quả. Việc phân định rõ ràng vai trò của
từng phần hành bao gồm Kế toán trưởng, Kế toán tổng hợp, Kế toán kho, Kế toán
công nợ và Kế toán bán hàng giúp thông tin tài chính được luân chuyển tập trung,
đảm bảo sự chỉ đạo xuyên suốt và kiểm soát nội bộ chặt chẽ. Nhân sự kế toán tại
các phần hành đều nắm vững chuyên môn, làm chủ được các phần mềm nghiệp vụ
và thực hiện đối chiếu, phối hợp nhịp nhàng với các phòng ban khác giúp hạn chế
tối đa sai sót khi ghi nhận doanh thu và xuất kho hàng hóa.
- Về quy trình luân chuyển chứng từ: Công ty sử dụng phần mềm kế toán
Smartpro 2024 trong toàn bộ quá trình ghi nhận và xử lý nghiệp vụ kế toán. Phần
mềm cho phép tự động cập nhật số liệu từ chứng từ vào Sổ Nhật ký chung, Sổ Cái
và các sổ chi tiết, giúp giảm bớt khối lượng công việc thủ công, hạn chế sai sót và
nâng cao tính kịp thời của thông tin kế toán. Quy trình kế toán được tiến hành chặt
chẽ ăn khớp với nhau từ khâu lập chứng từ ban đầu đến khâu tổng hợp chi phí,
doanh thu để xác định kết quả kinh doanh lúc cuối kỳ và lập báo cáo.
- Về hệ thống tài khoản, chứng từ kế toán, sổ sách kế toán:

+ Công ty Cổ phần Tiximax áp dụng hệ thống tài khoản kế toán theo Thông
tư 200/2014/TT-BTC, phù hợp với loại hình doanh nghiệp thương mại và dịch vụ.
Hệ thống tài khoản được mở đầy đủ, logic và đáp ứng tốt yêu cầu phản ánh các
nghiệp vụ kinh tế phát sinh trong quá trình hoạt động của công ty. Hệ thống tài
khoản được xây dựng phù hợp với quy mô và đặc điểm hoạt động của công ty; sử
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dụng tài khoản đúng theo quy định của Thông tư 200; mở tài khoản chi tiết để theo
dõi doanh thu và giá vốn.

+ Các chứng từ được sử dụng trong khâu bán hàng và xác định kết quả kinh
doanh như: Hóa đơn GTGT, Phiếu xuất kho, Phiếu thu, Giấy báo Có được lập đầy
đủ, kịp thời và tuân thủ nghiêm ngặt các quy định. Đặc biệt, công ty đã sử dụng giải
pháp hóa đơn điện tử thông qua phần mềm VIN-HOADON để rút ngắn thời gian
phát hành hóa đơn cho đối tác,hỗ trợ lưu trữ an toàn, tra cứu nhanh chóng và đồng
bộ dữ liệu hóa đơn đầu ra một cách trực tiếp với dữ liệu khai thuế của cơ quan Nhà
nước.

+ Bên cạnh đó, hệ thống sổ sách và hình thức kế toán tại công ty cũng đạt
được nhiều kết quả tích cực. Hệ thống sổ sách từ Sổ Nhật ký chung, Sổ Cái cho đến
các sổ chi tiết doanh thu (TK 511), giá vốn (TK 632), chi phí (TK 641, TK 642)
được kết xuất logic, có quan hệ đối chiếu rõ ràng. Sự hỗ trợ từ phần mềm
SMARTPRO giúp kế toán giảm bớt số lượng công việc, khi kế toán nhập chứng từ
gốc, phần mềm tự động cập nhật đồng thời vào các sổ tổng hợp, sổ chi tiết và tự
động thực hiện các bút toán kết chuyển cuối kỳ sang tài khoản 911, giúp tăng năng
suất lao động và độ chính xác của Báo cáo tài chính.

+ Phương pháp tính giá xuất kho theo hình thức Bình quân gia quyền cuối kỳ
hoàn toàn phù hợp với đặc thù kinh doanh nhiều chủng loại sản phẩm. Nhờ việc
kiểm soát chặt chẽ chính sách bán hàng nên trong kỳ không phát sinh các khoản
giảm trừ doanh thu, giúp đơn giản hóa quy trình ghi nhận doanh thu thuần và đảm
bảo tính chính xác cho việc xác định kết quả kinh doanh.
3.1.2. Nhược điểm.

Bên cạnh những ưu điểm của công tác kế toán bán hàng công ty. Thì vẫn còn
tồn tại những hạn chế trong công tác kế toán.
 Về bộ máy kế toán: do số lượng nhân sự còn ít trong khi quy mô khách hàng

và số lượng giao dịch thương mại ngày càng mở rộng, một số vị trí kế toán phải
kiêm nhiệm nhiều đầu việc. Điều này dễ dẫn đến hiện tượng quá tải vào giai
đoạn cao điểm cuối tháng hoặc cuối quý khi phải hoàn thành đồng thời báo cáo
thuế và báo cáo quản trị nội bộ.

 Về hệ thống chứng từ, sổ sách kế toán:
- Về hệ thống chứng từ kế toán: Quy trình luân chuyển chứng từ giữa các bộ phận
đôi khi gặp độ trễ về mặt thời gian.

Đáng chú ý hơn là phương pháp đánh số chứng từ hiện tại trên phần mềm
SMARTPRO vẫn còn bộc lộ điểm yếu. Hiện tại, phần mềm đang để chế độ đánh số
chứng từ tăng dần tự động hoặc do kế toán tự nhập thủ công. Cách đánh số này
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chưa gắn liền với mốc thời gian tháng hay năm phát sinh nghiệp vụ. Khi quy mô
hóa đơn, phiếu xuất kho phát sinh quá lớn trong năm, chuỗi ký tự số kéo dài gây
khó khăn cho việc nhận diện chứng từ này thuộc kỳ hạch toán nào nếu chỉ nhìn vào
số hiệu. Thêm vào đó,việc thiếu nguyên tắc về cách đánh số chứng từ dễ xảy ra hiện
tượng trùng số chứng từ hoặc xuất hiện các "khoảng trống" nhảy số do xóa, sửa
chứng từ lỗi, gây khó khăn cho công tác kiểm toán, đối chiếu cuối năm.
- Đối với hệ thống sổ sách kế toán:

+ Tình trạng dồn tích công việc cuối kỳ vẫn thường xuyên diễn ra. Do phụ
thuộc vào tính năng tự động của phần mềm SMARTPRO, kế toán có xu hướng dồn
các nghiệp vụ đối chiếu dữ liệu hoặc nhập một số chi phí mua ngoài vào thời điểm
cuối tháng hoặc cuối quý. Việc thiếu cập nhật và đối chiếu liên tục hằng ngày giữa
Sổ chi tiết và Sổ Cái khiến phát hiện sai sót bị muộn, làm ảnh hưởng đến tính kịp
thời của thông tin kế toán.

+ Trong quá trình thực tập tại Công ty Cổ phần Tiximax, nhận thấy công ty
không mở chi tiết TK 632 – Giá vốn hàng bán theo từng loại hàng hóa, dịch vụ như
đối với TK 511 – Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ. Nguyên nhân là do theo
Thông tư 200/2014/TT-BTC, doanh nghiệp không bắt buộc phải mở chi tiết TK 632,
việc mở chi tiết chỉ thực hiện khi có nhu cầu quản lý. Sổ chi phí bán hàng (TK 641)
cũng không mở sổ chi tiết; việc hạch toán tập trung các khoản mục mà không tách
rời các chi phí phát sinh cho từng loại chi phí, từng nhóm khách hàng đã làm hạn
chế khả năng phân tích điểm hòa vốn và đánh giá hiệu quả kinh doanh của Ban
Giám Đốc.
 Công ty chưa áp dụng việc tạm nộp thuế TNDN sau mỗi quý mà công ty chỉ

nộp thuế TNDN vào thời điểm cuối năm. Việc này làm cho chi phí thuế TNDN
bị dồn một số tiền lớn vào thời điểm cuối năm gây áp lực về dòng tiền của
doanh nghiệp vào thời điểm cuối năm.

3.2. Một số giải pháp nhằm hoàn thiện công tác kế toán bán hàng và xác định
kết quả hoạt động kinh doanh tại công ty Cổ phần Tiximax.

Từ những hạn chế còn tồn tại trong công tác tổ chức bộ máy kế toán cũng
như hệ thống sổ sách, chứng từ kế toán tại Công ty Cổ phần Tiximax, em xin đề
xuất một số kiến nghị nhằm góp phần hoàn thiện và nâng cao hiệu quả công tác kế
toán của công ty như sau:
 Giải pháp về bộ máy kế toán.

Công ty cần xem xét lại bộ máy kế toán theo hướng phù hợp hơn với quy mô
hoạt động và khối lượng nghiệp vụ phát sinh. Trong điều kiện số lượng nhân sự kế
toán còn hạn chế, công ty nên:
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+ Xem xét bổ sung thêm nhân sự kế toán trong các thời điểm cao điểm hoặc
khi quy mô hoạt động mở rộng.

+ Quy định rõ chức năng, nhiệm vụ và trách nhiệm của từng vị trí trong bộ
máy kế toán nhằm nâng cao tính chủ động và trách nhiệm cá nhân. Việc hoàn thiện
tổ chức bộ máy kế toán sẽ góp phần nâng cao hiệu quả công việc, giảm áp lực cho
nhân viên kế toán và hạn chế sai sót trong quá trình hạch toán.
 Về hệ thống chứng từ, sổ sách kế toán
- Hệ thống chứng từ:

+ Công ty cần xây dựng quy trình luân chuyển chứng từ kế toán khoa học,
hợp lý và thống nhất giữa các bộ phận như: quy định rõ thời gian chuyển giao
chứng từ giữa các bộ phận, tăng cường triển khai việc số hóa chứng từ kế toán
nhằm thuận tiện cho việc lưu trữ, tra cứu và đối chiếu khi cần thiết.

+ Công ty cần chuẩn hóa lại nguyên tắc đánh số chứng từ trên phần mềm kế
toán SMARTPRO nhằm kiểm soát tốt tính liên tục, dễ dàng đối chiếu dữ liệu và
tránh hiện tượng bỏ sót hóa đơn hay phiếu xuất kho. Công ty có thể áp dụng phương
pháp đánh số chứng từ kết hợp giữa: Ký hiệu loại chứng từ + Số thứ tự tăng dần
liên tục + Tháng/Năm phát sinh.

Ví dụ: Chứng từ kết chuyển: Phiếu kết chuyển số 01 phát sinh vào thời điểm
ngày 30/11/2025 sẽ được đánh số là KC01/11, chứng từ tiếp theo sẽ là KC02/11,...
Và sang đến ngày 31/12/2025 số chứng từ sẽ tự đông thiết lập lại từ đầu là
KC01/12, tiếp theo là KC02/12,...
- Sổ sách kế toán:

Bên cạnh việc tuân thủ đúng quy định của Thông tư 200 và hình thức kế toán
Nhật ký chung, công ty nên:

+ Thực hiện đối chiếu thường xuyên giữa sổ chi tiết và sổ tổng hợp để kịp
thời phát hiện và xử lý sai sót.

+ Công ty nên tận dụng tính năng khai báo danh mục trên phần mềm
SMARTPRO để mở các tài khoản chi tiết cho tài khoản chi phí bán hàng (TK 641)
và giá vốn hàng bán (TK 632). Cụ thể, kế toán cần theo dõi chi tiết chi phí quảng
cáo, chi phí tiếp khách, chi phí vận chuyển theo từng chiến dịch bán hàng hoặc theo
từng nhóm khách hàng mục tiêu và theo dõi giá vốn của từng hàng hóa, dịch vụ bán
ra trong kỳ. Những số liệu chi tiết này sẽ giúp cung cấp các báo cáo quản trị hữu ích,
hỗ trợ Ban Giám đốc đánh giá chính xác hiệu quả kinh doanh và đưa ra các quyết
định chiến lược kịp thời.
 Công ty nên trích một khoản nhất định để nộp tạm thuế TNDN vào mỗi quý,
sau đó vào thời điểm cuối năm tổng hợp số thuế TNDN cần nộp nhà nước. Nếu tổng
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số tiền đã tạm nộp lớn hơn thuế TNDN phải nộp thì sẽ được hoàn trả lại hoặc bù trừ
vào kỳ tiếp theo. Ngược lại nếu tổng số tạm nộp thấp hơn thì công ty cần nộp thêm.
Việc chia nhỏ nghĩa vụ thuế thành các kỳ nhỏ hơn theo quý, thay vì phải nộp một
lần lớn khi quyết toán cuối năm. Nhờ vậy, doanh nghiệp dễ dàng lập kế hoạch tài
chính, quản lý dòng tiền hiệu quả hơn.



KẾT LUẬN
Trong điều kiện kinh tế hiện nay, việc tổ chức công tác kế toán bán hàng và

xác định kết quả hoạt động kinh doanh có ý nghĩa cực kỳ quan trọng đối với mỗi
công ty nói chung và công ty Cổ phần Tiximax nói riêng nhằm xác định được lợi
nhuận doanh thu lời hay lỗ. Theo dõi tình hình hoạt động kinh doanh của công ty,
theo dõi và phản ánh toàn bộ các thông tin nghiệp vụ phát sinh trong năm, cung cấp
kịp thời cho ban lãnh đạo.

Khóa luận thể hiện được thực trạng kế toán bán hàng và xác định kết quả
hoạt động kinh doanh tại công ty Cổ phần Tiximax. Sau thời gian thực tập tại công
ty em đã có cơ hội tiếp cận và tiếp xúc trực tiếp với phần mềm Smartpro, được vận
dụng và củng cố những kiến thức chuyên ngành đã được học tại trường Đại học
Kiến Trúc Đà Nẵng. Đặc biệt, trong giai đoạn em thực tập cùng với thời điểm công
ty làm báo cáo tài chính năm 2025, tạo điều kiện thuận lợi để em được tham gia vào
các công việc thực tế học cách nhập liệu kế toán, đóng chứng từ sổ sách, khai báo
bảo hiểm xã hội, lập các báo cáo tài chính.

Tại công ty này có nhiều ưu điểm cũng có nhiều hạn chế. Công ty thực hiện
đúng chuẩn mực kế toán của nhà nước, em đã nêu ra trong bài khóa luận. Và cuối
cùng em xin chân thành gửi lời cảm ơn đến quý công ty và giảng viên hướng dẫn
Th.S Nguyễn Xuân Hiệp đã tạo điều kiện và tận tình chỉ dẫn em hoàn thành khoá
luận.



TÀI LIỆU THAM KHẢO
1. Theo Thông tư 200/2014//TT-BTC ban hành ngày 22/12/2014 của Bộ Tài Chính.
2. Tài liệu, sổ sách liên quan đến phần hành kế toán bán hàng và xác định kết quả
kinh doanh tại Công ty Cổ phần Tiximax.
3. Các bài khoá luận tốt nghiệp trên thư viện Trường Đại học Kiến Trúc Đà Nẵng
4. Một số web tham khảo:
- Dịch vụ Công thuế Nhà nước: https://dichvucong.gdt.gov.vn/tthc/homelogin.
-MISA.VN:https://amis.misa.vn/251383/thong-tu-99-2025-tt-btc-thay-the-thong-tu-
200-2014-tt-btc/.

https://dichvucong.gdt.gov.vn/tthc/homelogin.
https://amis.misa.vn/251383/thong-tu-99-2025-tt-btc-thay-the-thong-tu-200-2014-tt-btc/
https://amis.misa.vn/251383/thong-tu-99-2025-tt-btc-thay-the-thong-tu-200-2014-tt-btc/


CHÚ THÍCH NỘI DUNG SỬ DỤNG AI
1. Quá trình hình thành và phát triển của công ty Cổ phần Tiximax.
2. Chức năng, nhiệm vụ của công ty Cổ phần Tiximax.



MẪU ĐƠN KHAI BÁO SỬ DỤNG AI

Khai báo của Sinh viên về việc Sử dụng Trí tuệ Nhân tạo Tạo sinh có Trách
nhiệm
Tôi, …………………………………………………, cam đoan rằng tôi đã sử dụng
có trách nhiệm các công cụ Trí tuệ Nhân tạo Tạo sinh (GenAI) trong quá trình
chuẩn bị Khoá luận này.
Bằng việc ký vào đơn này, tôi xác nhận các nội dung sau:
1. Khai báo sử dụng AI
Vui lòng cho biết bạn có sử dụng bất kỳ công cụ AI tạo sinh nào (ví dụ: ChatGPT,
Gemini, v.v.) trong việc tạo ra bài làm này hay không:

 ☐ Có, tôi có sử dụng các công cụ AI trong bài đánh giá này.
 ☐ Không, tôi không sử dụng bất kỳ công cụ AI nào.

2. Chi tiết về việc sử dụng AI (Nếu bạn chọn "Có" ở trên)
 Các công cụ AI đã sử dụng:

.............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................

 Mục đích sử dụng AI (ví dụ: tìm ý tưởng, soạn thảo, tóm tắt, chỉnh sửa):
.............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................

 Các phần cụ thể có sự hỗ trợ của AI:
............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................

 Tôi xác nhận rằng tôi đã xem xét kỹ lưỡng và xác thực tất cả nội dung
do AI tạo ra về tính chính xác, tính nguyên bản và sự phù hợp.

o ☐ Có
3. Liêm chính, Trách nhiệm Học thuật và Tuân thủ Đạo đức và Pháp luật

TRƯỜNG ĐẠI HỌC KIẾN TRÚC ĐÀ NẴNG
KHOA KINH TẾ

BỘ MÔN……………………..

CỘNG HOÀ XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM
Độc lập - Tự do - Hạnh phúc

Đà Nẵng, ngày ….. tháng …… năm 2026



- Tôi chịu trách nhiệm hoàn toàn về nội dung của bài nộp này và xác nhận rằng
AI chỉ được sử dụng như một công cụ hỗ trợ, không phải là tác giả chính cho bài
làm của tôi.
- Tôi xác nhận rằng AI không được sử dụng để ngụy tạo, làm giả hoặc thao túng
dữ liệu.
- Tôi đã đảm bảo rằng không có dữ liệu bí mật hoặc riêng tư nào được chia sẻ với
các công cụ AI mà không có sự cho phép thích hợp.
- Tôi đã tuân thủ tất cả các yêu cầu pháp lý liên quan đến bảo vệ dữ liệu và sở
hữu trí tuệ, đồng thời đã trích dẫn nguồn một cách thích hợp.
- Bài đánh giá này phản ánh nỗ lực trí tuệ cá nhân của tôi, và trách nhiệm đối với
bài làm này hoàn toàn thuộc về cá nhân tôi.

Cam kết
- Tôi hiểu rằng bất kỳ sự thiếu tuân thủ nào đối với việc sử dụng AI có trách
nhiệm, bao gồm việc không khai báo sử dụng AI hoặc trình bày sai sự thật, có thể
dẫn đến việc Khoá luận tốt nghiệp của tôi bị từ chối mà không cần xem xét thêm.
- Bằng việc ký vào đơn này, tôi khẳng định rằng bài nộp này phản ánh trung thực
bài làm của tôi và tôi đã tuân thủ các nguyên tắc sử dụng AI có trách nhiệm.

Chữ ký:___________________Ngày: _______________________________
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